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Introduccién
La pandemia del coronavirus 2019 (COVID-19) esta afectando los mercados econdmicos y financieros, y

virtualmente todas las industrias estan enfrentando desafios asociados con las condiciones
econémicas resultantes de los esfuerzos para abordarla. Por ejemplo, muchas entidades de las
industrias de viajes, hospitalidad, placer, y minorista han visto agudas declinaciones en los ingresos
ordinarios debidas a mandatos regulatorios y organizacionales (e.g., mandatos de “quédese en casa,”
cierres de escuelas) y cambios voluntarios en el comportamiento del consumidor (e.g., “distanciamiento
social”).

Como la pandemia se incrementa tanto en magnitud como en duracién, las entidades estan
experimentando condiciones a menudo asociadas con una recesion econdémica general. Esto incluye,
pero no estd limitado a, volatilidad y erosién del mercado financiero, deterioro del crédito,
preocupaciones de liquidez, incrementos adicionales en la intervenciéon del gobierno, incremento del
desempleo, declinaciones amplias en el gasto discrecional del consumidor, incremento de niveles de
inventario, reducciones en produccién a causa de demanda disminuida, despidos y licencias, y otras
actividades de reestructuracion. La continuacion de estas circunstancias podria resultar en una
recesion econémica incluso mas amplia que podria tener un prolongado impacto negativo en los
resultados financieros de la entidad. Este /FRS in Focus discute ciertas consideraciones clave de la
contabilidad IFRS relacionadas con condiciones que puedan resultar de la pandemia del COVID-19. La
importancia de los problemas individuales que se discuten abajo, por supuesto variara por industria y
entidad, pero nosotros consideramos que los siguientes temas seran los mas generalizados y dificiles
de abordar.

e Preparacién de prondsticos de estimados de los flujos de efectivo - El uso de informacion
pronosticado es generalizado en la valoracién que la entidad hace de, entre otras cosas, el
deterioro de activos no-financieros, pérdidas de crédito esperadas, la recuperabilidad de activos
tributarios diferidos y la capacidad de la entidad para continuar como empresa en marcha. Las
complejidades Unicas asociadas con la preparacion de informacién prospectiva como resultado de
la pandemia y de la recesion econdmica incluyen lo siguiente:

- Hayun rango extremadamente amplio de resultados posibles, derivando en un grado
particularmente alto de incertidumbre acerca de la trayectoria Ultima de la pandemiay el
caminoy el tiempo que se necesitan para regresar a un “estado estable.”

- Elimpacto econdmico asociado de la pandemia es altamente dependiente de variables que
son dificiles de predecir. Los ejemplos incluyen el grado en el cual los gobiernos prohiban
actividades de negocio y personales, el nivel asociado de cumplimiento por los ciudadanos, el
grado en el cual “aplanar la curva” sea exitoso, y la naturaleza y efectividad de la ayuda del
gobierno.

- (Cada entidad tiene entonces que trasladar el efecto de esas condiciones macro en estimados
de sus propios flujos de efectivo futuros.
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Sin embargo, las entidades necesitardn hacer todo lo posible para elaborar estimados razonables, preparar documentacién comprensiva que
respalde la base para tales estimados y proporcionar revelacién robusta de los juicios importantes ejercidos, los supuestos clave usados y,
potencialmente, su sensibilidad ante el cambio.

e Recuperabilidad y deterioro de activos - Quizas el ejemplo mas agudo del desafio incrementado asociado con la informacién proyectada
es el impacto de la prueba por deterioro para activos no-financieros (por ejemplo, propiedad, planta y equipo (PP&E), activos de
derecho-de-uso, activos intangibles y plusvalia). La prueba por deterioro para esos activos a menudo requiere el desarrollo de
proyecciones de los flujos de efectivo que estén sujetas a las incertidumbres importantes anotadas arriba.

e Contabilidad para activos financieros - Ha habido una declinacién severa en el valor razonable de muchos activos financieros,
particularmente valores de patrimonio. De igual manera, la capacidad de los deudores para cumplir con los términos de préstamos e
instrumentos similares ha sido afectada adversamente. Las entidades necesitaran considerar cuidadosamente y aplicar los
requerimientos apropiados de medicidon y reconocimiento de la pérdida por deterioro.

e Modificaciones de contrato - Los cambios en la actividad econémica causada por la pandemia causaran que muchas entidades
renegocien los términos de contratos y acuerdos existentes. Los ejemplos incluyen contratos con clientes, acuerdos de compensacion
con empleados, arrendamientos y los términos de muchos activos y pasivos financieros. Las entidades necesitaran asegurar que se
aplican los requerimientos relevantes contenidos en los estandares IFRS.

e Eventos ocurridos después del final del periodo de presentacion de reporte - Para la entidad puede ser desafiante determinar si un evento
ocurrido después del final del periodo de presentacién de reporte es de ajuste o de no-ajuste en un mercado global que es
extremadamente volatil y en el cual los principales desarrollos ocurren diariamente (.eg., los anuncios del gobierno sobre estimulos y
restricciones y la reaccion diaria del mercado de valores ante informacién nueva. Si bien las entidades pueden no tener todos los hechos
“amano” a la fecha de presentacion de reporte, una vez que tales hechos son obtenidos la valoracion se tiene que basar en las
condiciones que existian a la fecha de presentacion de reporte. Las cantidades contenidas en los estados financieros tienen que ser
ajustadas solo para reflejar eventos subsiguientes que proporcionen evidencia de condiciones que existian a la fecha de presentacién
de reporte. Con respecto a los periodos de presentacién de reporte que terminen en o antes del 31 de diciembre de 2019, generalmente
es apropiado considerar que los efectos del brote del COVID-19 en la entidad son resultado de eventos que surgieron después de la
fecha de presentacién de reporte, por ejemplo, decisiones tomadas en respuesta al brote de COVID-19, que pueden requerir revelacion
en los estados financieros, pero que no afectarian las cantidades reconocidas. Para los periodos subsiguientes de presentacion de
reporte, los efectos de la pandemia de COVID-19 pueden afectar el requerimiento y la medicién de activos y pasivos contenidos en los
estados financieros. Esto sera altamente dependiente de la fecha de presentacién de reporte, las circunstancias especificas de las
operaciones de la entidad y los eventos particulares en consideracion.

e Empresa en marcha - Como resultado de COVID-19 y sus efectos asociados, las entidades necesitan considerar si, en sus circunstancias
especificas, tienen la capacidad para continuar como empresa en marcha por al menos, pero no limitado a, 12 meses a partir de la fecha
de presentacién de reporte. La valoracién que la administracion haga de la capacidad de la entidad para continuar como empresa en
marcha involucra hacer un juicio, en un punto particular en el tiempo, acerca de resultados futuros inciertos de eventos o condiciones.
Esto requerirad que la entidad considere, entre otras cosas, (1) la extensién de la disrupcién operacional; (2) potencial demanda
disminuida por productos o servicios; (3) obligaciones contractuales debidas o anticipadas dentro de un afio; (4) potencial escasez de
liquidez y de capital de trabajo; y (5) acceso a fuentes existentes de capital (e.g., linea de crédito disponible, ayuda del gobierno). Al hacer
su valoracién de empresa en marcha, el IAS 10 Eventos ocurridos después de la fecha de presentacion de reporte requiere que la entidad
considere los eventos hasta la fecha de autorizacién de los estados financieros. En ciertas jurisdicciones, las regulaciones pueden
extender este periodo (e.g. hasta la presentacién de los estados financieros en la reunién anual de accionistas).

Cuando analicen cémo los eventos recientes pueden afectar sus estados financieros, las entidades tienen que considerar cuidadosamente
sus Unicas circunstancias y exposiciones ante el riesgo. Especificamente, las revelaciones del estado financiero necesitaran transmitir los
efectos materiales de la pandemia de COVID-19.
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Juicios e incertidumbres materiales

Como resultado de la incertidumbre asociada con la naturaleza sin precedentes de la pandemia de COVID-19, las entidades es probable que
enfrenten desafios relacionados con la seleccién de supuestos apropiados y el desarrollo de estimados confiables. Sin embargo, todavia
estara requerido por los estandares IFRS desarrollar estimados que subyacen a varias conclusiones de contabilidad. Para desarrollar los
estimados, las entidades necesitaran considerar toda la informacion disponible, asi como también si han satisfecho todos los requerimientos
de revelacion que sean aplicables, incluyendo los contenidos en el IAS 1 Presentacién de estados financieros.

Una serie de supuestos o estimados puede ser requerida para mas de un propo6sito (e.g. los prondésticos de ingresos ordinarios pueden ser
relevantes para pruebas de deterioro y para el reconocimiento de activos tributarios diferidos). Supuestos consistentes deben ser usados
para todas las valoraciones relevantes.

Cuando se reporta en tiempos inciertos, es particularmente proporcionarles a los usuarios de los estados financieros perspectiva apropiada
sobre la capacidad de recuperacion de la entidad de cara a la incertidumbre actual y para entender los supuestos y juicios clave hechos
cuando se prepara la informacién financiera.

Dependiendo de las circunstancias especificas de la entidad, cada una de las areas que se discute en esta publicacion puede ser una fuente
de juicio e incertidumbre material que requiere revelacién aplicando el IAS 1. Cuando este es el caso, la entidad debe proporcionar
revelaciones, distinguiendo entre:

e Juicios importantes (revelacion requerida por el IAS 1:122), i.e., juicios diferentes a estimaciones hechas en la aplicacién de las politicas
de contabilidad de la entidad, a menudo sobre como un elemento es caracterizado; y

e  Fuentes importantes de incertidumbre de la estimacion (revelacion requerida por el IAS 1:125, si la fuente de incertidumbre de la
estimacion resulta en un riesgo importante de ajuste material para activos o pasivos en el siguiente afio financiero), i.e. supuestos u
otras fuentes de incertidumbre de la estimacion (incluyendo juicios que involucran estimacién), principalmente sobre el valor en libros
de un elemento.

En la situacién actual, pareceria razonable que las entidades no deben estar sujetas a una interpretacién estrecha de qué constituye una
fuente importante es incertidumbre de la estimacién y proporcionen tanto contexto como sea posible para los supuestos y predicciones
subyacentes a las cantidades reconocidas en los estados financieros, en linea con el espiritu de los requerimientos del IAS 1:125.

Los juicios y supuestos relevantes pueden incluir la:
e disponibilidad y extension del apoyo a través de medidas de apoyo del gobierno que hayan sido anunciadas;

e disponibilidad, extension y oportunidad de fuentes de efectivo, incluyendo el cumplimiento con acuerdos de pago con bancos o la
confianza en la renuncia a esos acuerdos de pago;

e duracién de las medidas de distanciamiento social y sus potenciales impactos.

No hay un punto de vista Unico sobre cémo la pandemia del COVID-19 evolucionaray su impacto en la economia. Esta carencia de
consistencia hace que la necesidad de revelacion plena de los juicios, supuestos y estimados sensibles sea significativamente mas importante
que como es usual.

La revelacién proporcionada acerca de los supuestos clave, incluyendo el analisis de sensibilidad basado en el rango de resultados
razonablemente posibles, debe reflejar las condiciones a la fecha de presentacién de reporte. Cuando supuestos clave, o el rango de cambios
razonablemente posibles a esos supuestos, son afectados significativamente como resultado de eventos de no-ajuste después de la fecha de
presentacién de reporte, la informacién acerca de esos cambios, incluyendo el estimado del efecto financiero, debe ser proporcionado por
separado (vea Eventos ocurridos al final del periodo de presentacién de reporte).

La publicacién IFRS in Focus, de Deloitte, proporciona mas detalle sobre la revelacion de juicios importantes y fuentes de incertidumbre de la
estimacion.

Empresa en marcha

El COVID-19 esta generando disrupcién en las operaciones de muchos negocios. Las entidades necesitaran considerar si tal disrupcién sera
prolongada y resultara en demanda disminuida por productos o servicios o escasez importante de liquidez (0 ambos) que, entre otras cosas,
cause que la administracion valore si la entidad puede ser capaz de continuar como empresa en marcha por al menos, pero no limitado a, 12
meses a partir de la fecha de presentacién de reporte.


https://www.iasplus.com/en/publications/global/ifrs-in-focus/2017/ias-1-disclosures
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Los estados financieros son preparados sobre una base de empresa en marcha a menos que la administracion tenga la intencién ya sea de
liquidar la entidad o de dejar de negociar, o no tenga alternativa realista sino hacerlo. Cuando hace su valoracién, si la administracion es
consciente de incertidumbres materiales relacionadas con eventos o condiciones que puedan arrojar duda importante sobre la capacidad de
la entidad para continuar como empresa en marcha, la entidad tiene que revelar esas incertidumbres.

Si la administracién identifica eventos o condiciones (diferentes a las con probabilidad remota de ocurrencia) que podrian llevar a fracaso de
la entidad, deben ser revelados. Al identificar tales eventos o condiciones, la administracién debe considerar tanto la incertidumbre como el
probable éxito de cualquier respuesta realista posible para mitigar esta incertidumbre.

Los actuales hechos y circunstancias de la entidad pueden desafiar la base de preparacién de empresa en marcha. Valorar si la entidad es
una “empresa en marcha” tipicamente requiere que los siguientes factores sean considerados:

e Sjeldesempefio proyectado resultaria en un nivel adecuado de altura libre sobre las facilidades de préstamo disponibles para la
entidad y el cumplimiento con los relevantes acuerdos de pago de préstamos; y

e Ladisponibilidad de suficientes facilidades de préstamo comprometidas para el futuro previsible y si hay indicadores de que la parte
prestamista sera incapaz de proporcionar tal financiacion.

En la situacion actual, la valoracion se hace mas dificil dadas las incertidumbres acerca del impacto de la pandemia del COVID-19, la
extension y duracién de las medidas de distanciamiento social en efecto en muchas jurisdicciones y el impacto en la economia. La
administracién debe considerar el impacto de esas materias en las circunstancias especificas de la entidad, en particular los recursos actualesy
potenciales de efectivo incluyendo el acceso a facilidades de financiacién existentes y nuevas, y acuerdos de factoring y factoring reverso. El
acceso ay el uso de tales facilidades y acuerdos debe ser revelado.

La valoracion de si la base de empresa en marcha es apropiada tiene en cuenta los eventos ocurridos después del final del periodo de
presentacion de reporte. Por ejemplo, para el 31 de diciembre de 2019 quienes reportan y estén severamente afectados por el COVID-19, si
bien el impacto importante en las operaciones ocurrié después de final de afio, necesitaran considerar lo apropiado de la preparacion de los
estados financieros sobre una base de empresa en marcha.

Al hacer esta valoracién, la administracién necesitara tener en cuenta toda la informacién disponible hasta la fecha de autorizacién de los
estados financieros (en ciertas jurisdicciones, las regulaciones locales pueden extender este periodo). La informacion a ser considerada
incluye los anuncios del gobierno que afecten la capacidad de la entidad para operar y cualesquiera programas de ayuda del gobierno a las
cuales la entidad pueda tener derecho. Cuando la administraciéon es consciente de incertidumbres materiales que puedan arrojar duda
importante sobre la capacidad de la entidad para continuar como empresa en marcha, el IAS 1:25 requiere que la entidad revele en los
estados financieros esas incertidumbres materiales. La revelaciéon debe ser especifica para la situacién propia de la entidad, por ejemplo,
explicar como y cuando la incertidumbre se puede cristalizar y su impacto en los recursos, operaciones, liquidez y solvencia de la entidad.

Cuando la entidad haya aplicado juicio importante en el proceso de concluir que no existe incertidumbre material que satisfaga los criterios
para revelacion, esa circunstancia requiere revelacion segun el I1AS 1:122 o revelaciones de juicios importantes en orden a proporcionarles a
los usuarios de los estados financieros informacién suficiente para entender las presiones en la liquidez, viabilidad, y solvencia.

Eventos ocurridos después del final del periodo de presentacion de reporte

Dado el entorno econémico y la probabilidad de que puedan ocurrir eventos rapida o inesperadamente, las entidades deben evaluar
cuidadosamente la informacién que se vuelva disponible después del final del periodo de presentacién de reporte, pero antes de la fecha de
autorizacién de los estados financieros. Las cantidades contenidas en los estados financieros tienen que ser ajustadas para reflejar los
eventos ocurridos después del final del periodo de presentacién de reporte que proporcionen evidencia de condiciones que existian al final
del periodo de presentacion de reporte. Los eventos que sean indicativos de condiciones que surgieron después del periodo de presentacién
de reporte son eventos de no-ajuste. Ellos no son reflejados en el reconocimiento o medicién de elementos contenidos en los estados
financieros, pero requieren revelaciéon cuando sean materiales.
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A menudo los “eventos” son (1) especificos de la compafiia; y (2) asociados con una cuenta especifica que permite un andlisis mas preciso. Sin
embargo, algunas veces los “eventos” son de naturaleza macroeconémica (tales como los que resultan del COVID-19) y tienen un impacto
generalizado en muchos estimados contenidos en el conjunto de estados financieros que puede ser dificil aseverar si tales condiciones
“existian” a la fecha de presentacion de reporte. El impacto pleno de la pandemia del COVID-19 en la actividad econémica de corto, mediano,
y largo plazo todavia es desconocido, y frecuentemente estan ocurriendo desarrollos importantes. Sin embargo, el COVID-19 sera un factor
en el andlisis que de los estimados la entidad hace en la preparacién de los estados financieros, incluyendo los relacionados con la pérdida
de crédito esperada en cuentas por cobrar, obsolescencia de inventario, andlisis de deterioro, estimados de consideracién variable y
contingente, y otros factores. Mientras que los eventos derivados del COVID-19 son extremadamente volatiles, cuando evallen los eventos
subsiguientes las entidades no obstante estaran requeridas a considerar las condiciones que existian a la fecha de presentacion de reporte.

Con relacién a los periodos de presentacién de reportes que terminen en o antes de diciembre 31 de 2019, generalmente es apropiado
considerar que los efectos en la entidad son resultado de eventos que surgieron después de la fecha de presentacién de reporte que puedan
requerir revelacion en los estados financieros, pero que no afectarian las cantidades reconocidas.

Para las subsiguientes fechas de presentacion de reporte, las entidades necesitaran juzgar qué tanto del impacto del COVID-19 debe ser
considerado que surgen de eventos de no-ajuste. Esto serd altamente dependiente de la fecha de presentacion de reporte, de las
circunstancias especificas de las operaciones de la entidad y de eventos particulares en consideracién. En otras palabras, no hay punto
‘critico’ universal en el cual las entidades deban ver todos los impactos relacionados con el COVID-19 como que sean eventos de ajuste. En
lugar de ello, cada evento debe ser valorado para determinar si proporciona evidencia de condiciones que existian al final del periodo de
presentacion de reporte o si refleja un cambio en condiciones después de la fecha de presentacion de reporte.

Si eventos de no-ajuste son materiales, la entidad esta requerida a revelar la naturaleza del evento y un estimado de su efecto financiero. El
estimado no necesita ser preciso. Es preferible proporcionar un rango de efectos estimados como un indicador de impacto a no
proporcionar ninguna informacién cuantitativa. Sin embargo, cuando el efecto cuantitativo no puede ser estimado razonablemente, se debe
proporcionar revelacién cualitativa junto con una declaracién de que no es posible estimar el efecto.

Deterioro de activos no-financieros

Activos sujetos a los requerimientos del IAS 36

Las entidades necesitaran valorar si el impacto del COVID-19 potencialmente ha llevado a un deterioro del activo. El desempefio financiero,
incluyendo los estimados de los flujos de efectivo futuros y de las ganancias, pueden ser significativamente afectados por los impactos
directos o indirectos de eventos recientes y continuos.

El IAS 36 Deterioro del valor de los activos busca asegurar que los activos de la entidad sean llevados a no mas que su cantidad recuperable
(i.e. el mas alto del valor razonable menos los costos de disposicién y el valor en uso). Las entidades estan requeridas a realizar pruebas de
deterioro cuando haya un indicador de deterioro de un activo a la fecha de presentacién de reporte. La prueba es realizada para la ‘unidad
generadora de efectivo’ (UGE) cuando el activo no genere flujos de entrada de efectivo que sean ampliamente independientes de los de otros
activos. La UGE es el grupo de activos mas pequefio identificable que genera flujos de entrada de efectivo que son ampliamente
independientes de los flujos de entrada de efectivo provenientes de otros activos o grupos de activos.

El alcance de los activos sujetos a los requerimientos contenidos en el IAS 36 es amplio. Incluye propiedad, planta y equipo (llevada al costo o
a cantidad revaluada), activos intangibles (llevados al costo o a cantidad revaluada), plusvalia, activos de derecho-de-uso (si son llevados al
costo), propiedad de inversién (si es llevada al costo), activos bioldgicos (si son llevados al costo) e inversiones en asociadas y negocios
conjuntos contabilizados usando el método del patrimonio. Observe que los intereses en asociadas y negocios conjuntos no sujetos al
método del patrimonio, tales como préstamos, estan sujetos a los requerimientos de deterioro contenidos en el IFRS 9 Instrumentos
financieros. En los estados financieros separados de la entidad, las inversiones en subsidiarias, asociadas y negocios conjuntos (diferentes a
los contabilizados de acuerdo con el IFRS 9) también estan sujetos a los requerimientos del IAS 36.
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Los indicadores de deterioro incluyen (pero no estan limitados a) cambios importantes con un efecto adverso en la entidad que hayan
ocurrido durante el periodo, o que ocurrirdn en el futuro cercano en el mercado o en el entorno econémico en el cual la entidad opera. La
entidad también necesitara considerar la extensién en la cual, o la manera como, un activo es usado o se espera sea usado (por ejemplo, un
activo que se vuelve ocioso, planes para descontinuar o reestructurar la operacién a la cual el activo pertenece o planes para disponer de un
activo antes de la fecha previamente esperada).

Los factores que resulten de la pandemia del COVID-19 que sefialen que el valor en libros de una UGE pueda no ser recuperable pueden
incluir (1) demanda disminuida de productos o servicio de la entidad; (2) costos / interrupcién del negocio incrementados debido a
problemas de la cadena de suministro; (3) cancelaciones o aplazamiento de 6rdenes por clientes; (4) la necesidad de proporcionar
concesiones importantes a los clientes; (5) clientes importantes experimentando dificultades financieras o dificultades de los flujos de
efectivo. Esos factores pueden sefialar que la entidad pueda estar forzada a liquidar rdpidamente algunos de sus activos.

Ademas, dados las recientes declinaciones en los precios de los mercados de valores, el valor en libros de los activos netos de la entidad
puede exceder su capitalizacién del mercado. El IAS 36 sefiala que esta situacién es un indicador adicional de deterioro.

Como resultado del impacto del COVID-19, ciertas entidades pueden necesitar realizar una valoracién del deterioro de los activos ademas del
requerimiento de realizar una prueba por deterioro al menos anualmente de la plusvalia y de los activos intangibles con vida util indefinida.
En la estimacion de las cantidades recuperables las entidades a menudo se basan en los flujos de efectivo descontados. La consideracion
cuidadosa de las proyecciones de los flujos de efectivo, de la(s) tasa(s) de crecimiento y de la(s) tasa(s) de descuento sera critica en términos
de la soportabilidad y razonabilidad de los calculos dadas las condiciones actuales del mercado. En particular, los flujos de efectivo
proyectados se deben basar en lo que razonablemente podria haber sido conocido a la fecha de presentacion de reporte respecto de las
condiciones que existian a esa fecha. sin embargo, en el calculo del valor en uso, no deben reflejar los efectos de los planes de
reestructuracion que no estén comprometidos a la fecha de presentacion de reporte o de los beneficios de la posible ayuda del gobierno
dado que esto seria inconsistente con el requerimiento para determinar el valor del uso de la UGE en su condicién actual al final del periodo
de presentacion de reporte.

La tasa de descuento a ser usada es un estimado de la tasa que el participante en el mercado esperaria en una inversién igualmente
riesgosa. Por lo tanto, en la extensién en que el riesgo y las incertidumbres acerca del impacto futuro de la pandemia del COVID-19 no se
reflejen en los flujos de efectivo proyectados de la UGE que esté siendo probada, deben ser reflejados en la tasa de descuento aplicada.

En estos tiempos inciertos, la administracion puede enfrentar desafios importantes en la preparacién de los presupuestos y prondsticos
necesarios para estimar la cantidad recuperable de un activo (o UGE). La administraciéon puede determinar que el uso del enfoque de flujos
de efectivo esperados es el medio mas efectivo de reflejar las incertidumbres de la pandemia del COVID-19 en sus estimados de la cantidad
recuperable. Este enfoque refleja todas las expectativas acerca de los posibles flujos de efectivo, en lugar del Unico resultado esperado. Por
ejemplo, el flujo de efectivo puede ser UM100, Um200 o UM300, con probabilidades de 10 por ciento, 60 por ciento y 30 por ciento,
respectivamente, dando un flujo de efectivo esperado de UM220, i.e, (UM100 x 10%) + (UM200 x 60%) + (UM300 x 30%). Si bien el enfoque del
flujo de efectivo esperado es altamente dependiente de la asignacion de probabilidades a los estimados de los futuros flujos de efectivo,
tales juicios sobre los inputs pueden no obstante ser mas transparentes y mas facilmente vinculados a las expectativas comerciales
subyacentes que la adicién de una prima por riesgo de “COVID-19” a la tasa de descuento que pueda ser mas arbitraria y para la cual no hay
base de evidencia para respaldar la cantidad del ajuste.

Los principios clave a tener en mente son:

e Los flujos de efectivo y las tasas de descuento estimadas deben estar libres tanto de sesgo como de factores no relacionados con el
activo en cuestion.

e Los flujos de efectivo estimados deben reflejar un rango de posibles resultados, mas que un solo resultado esperado.

e Las proyecciones de los flujos de efectivo deben reflejar las condiciones en existencia a la fecha de presentacién de reporte y deben
estar basados en los presupuestos/prondsticos financieros mas recientes, aprobados por la administracion con el nivel apropiado de
autoridad, cubriendo un periodo maximo de cinco afios, a menos que un periodo mas largo pueda ser justificado. En estos tiempos
inciertos, presupuestos detallados confiable pueden solo estar disponibles para un periodo mas corto.

e Las proyecciones de los flujos de efectivo mas alla del periodo cubierto por los presupuestos/pronésticos mas recientes deben ser
estimados mediante extrapolar las condiciones basados en presupuestos/prondsticos usando una tasa de crecimiento constante o
declinante para los afios subsiguientes, a menos que un incremento de la tasa pueda ser justificado con base en informacién objetiva
acerca de patrones durante el ciclo de vida del producto o industria. Esta tasa de crecimiento no debe ser excesivamente optimista y no
debe exceder la tasa de crecimiento de largo plazo para los productos, industrias, o pais o paises en los cuales la entidad opere, o para
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el mercado en el cual el activo es usado, a menos que una tasa mas alta pueda ser justificada. En algunos casos, puede ser apropiado
que la tasa de crecimiento sea cero o negativa.

e Los flujos de efectivo futuros deben ser estimados para el activo en su condicién actual y no deben incluir los flujos de entrada o salida
de efectivo futuros estimados que se espere surjan de mejorar el desempefio del activo o de futuras reestructuraciones con las cuales la
entidad todavia no esté comprometida (cuando la cantidad recuperable sea determinada como el valor en uso).

e El promedio ponderado del costo del capital [weighted average cost of capital (WACC)] de la entidad puede ser usado como punto de
partida para la estimacién de la tasa de descuento del mercado, pero debe luego ajustada para reflejar la manera como el mercado
valoraria los flujos de efectivo de la unidad generadora de efectivo (a menos que ese riesgo ya esté incluido en los flujos de efectivo
estimados). Cuando se considere los inputs individuales subyacentes en el tradicional modelo de fijacién del precio del activo de capital
[capital asset pricing model (“CAPM")] se tiene que considerar el inter-juego entre los inputs (i.e. el supuesto de la tasa libre de riesgo y la
prima por el riesgo de capital) y cémo los cambios en algunos inputs pueden ser compensados por el cambio en otros inputs. La
expectativa de un entorno de la tasa libre de riesgo decreciente no necesariamente se traslada en un costo de capital mas bajo.

e  Sedebe tener cuidado de la consistencia de los datos que estén siendo preparados y comparados para evitar doble conteo o la omision
de algunos datos.

Si informacion es recibida después del final del periodo de presentacién de reporte, pero antes que los estados financieros sean autorizados
para emisién, sefialando que un activo esta deteriorado, la administraciéon debe considerar si esa informacién es indicativa de deterioro que
existia al final del periodo de presentacién de reporte. Si es asi, se debe llevar a cabo una revisién del deterioro (o volver a realizar cualquier
prueba por deterioro ya realizada). Si la informacién recibida después del periodo de presentacion de reporte no es indicativa de condiciones
que existian al final del periodo de presentacion de reporte, no debe originar una prueba por deterioro (o el volver a realizar cualquier
prueba por deterioro ya realizada). Mas aun, la informacién debe ser revelada como un evento de no-ajuste después del periodo de
presentacién de reporte cuando sea de tal importancia que la no-revelacion afectaria las decisiones de los usuarios de los estados
financieros.

Si hay indicacién de que el activo puede estar deteriorado, los hechos subyacentes deben tenerse en mente cuando se realicen las revisiones
anuales de la vida util del activo, del método de depreciacién o amortizacién usado y del valor residual estimado. Esos elementos pueden
necesitar ser ajustados aun si no se reconoce pérdida por deterioro.

La informacién acerca de los deterioros del activo sera critica para ayudar a que los usuarios de los estados financieros entiendan el impacto
de la pandemia del COVID-19 en el desempefio y la posicién financieros de la entidad. La revelacion de los supuestos clave usados para
determinar la cantidad recuperable, junto con una descripcion del enfoque de la administracion para determinar el valor asignado a cada
supuesto clave, tiene que ser proporcionada con suficiente detalle. Ello incluye supuestos sobre la duracion e intensidad de los efectos de la
suspensioén de actividades y de la fase de recuperacion. Los supuestos clave usados en la realizacién de las pruebas por deterioro es
probable que representen una fuente de importante incertidumbre de la estimacion y por consiguiente la informacién requerida por el IAS
36 puede necesitar ser complementada por la informacién requerida por el IAS 1:125-133, tal como un andlisis de sensibilidad.

Valuacién de inventarios

La pandemia del COVID-19 puede afectar la recuperabilidad de los saldos de inventario. Algunas entidades con inventarios que sean
estacionales o estén sujetos a expiracién pueden tener que valorar si un castigo por obsolescencia o por movimiento bajo puede ser
necesario en un periodo intermedio o anual como resultado de un ritmo de ventas reducido. Otras entidades pueden tener que valorar si se
espera declinacién en su precio de venta estimado futuro, lo cual puede requerir un castigo en el costo del inventario en un periodo
intermedio o anual.

Aplicando el IAS 2, Inventarios, los inventarios son medidos al mas bajo de su costo y el valor realizable neto (VRN). En un entorno econémico
dificil, el calculo del VRN puede ser mas desafiante y requerir métodos o supuestos mas detallados. Las pérdidas por deterioro de inventario
en periodos intermedios deben ser reflejadas en el periodo intermedio en el cual ocurren, con las recuperaciones subsiguientes reconocidas
como ganancias en periodos futuros.

Ademads, las entidades de fabricacién pueden tener que revalorar sus practicas para la absorcion del costo general fijo si los volimenes de
produccién se vuelven anormalmente bajos durante el afio como resultado de cierres de planta o demanda mas baja por sus productos. El
IAS 2 requiere que los costos generales de produccion variables deben ser asignados a cada unidad de produccién con base en el uso actual
de las facilidades de produccién. También pide que la asignacién de los costos generales fijos a cada unidad de produccién se base en la
capacidad normal de las facilidades de produccién. La pandemia del COVID-19 puede afectar a las entidades de fabricacién en una serie de
maneras (e.g. escases de mano de obra y materiales o tiempo de inactividad de fabrica no planeado) que, si es sostenido, puede resultar en
una reduccién anormal de los niveles de produccién de la entidad. En tales circunstancias, la entidad no debe incrementar la cantidad de los
costos generales fijos asignados a cada elemento de inventario. Mas aln, los costos generales fijos no asignados se reconocen en utilidad o
pérdida en el periodo en el cual ocurren.
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Costos para obtener o cumplir un contrato de ingresos ordinarios y pagos anticipados a los clientes

La entidad puede haber reconocido costos para obtener o cumplir un contrato como un activo de acuerdo con el IFRS 15 Ingresos ordinarios
provenientes de contratos con clientes. El IFRS 15 proporciona orientacién sobre la determinacién del periodo de amortizacién apropiado y
sobre el reconocimiento de cualesquiera pérdidas por deterioro en tal activo. La entidad puede necesitar actualizar su enfoque de
amortizacién para reflejar cualesquiera cambios importantes en la oportunidad esperada de la transferencia de los bienes o servicios
relacionados. Ademas, la entidad tiene que reconocer una pérdida por deterioro si el valor en libros del activo excede (1) la suma de la
cantidad de la consideracién que se espera ser recibida y la cantidad de la consideracion ya recibida, pero todavia no reconocida como
ingresos ordinarios, menos (2) los costos que estén directamente relacionados con proporcionar los bienes o servicios prometidos restantes
segun el contrato que todavia no hayan sido reconocidos como gastos. La consideracién determinada en (1) arriba debe ser ajustada para
contabilizar el riesgo de crédito del cliente, y las cantidades determinadas segun tanto (1) y (2) deben incluir los efectos de las renovaciones
de contrato esperadas del mismo cliente. La entidad también puede necesitar considerar si modificaciones de contrato o cambios en
expectativas relacionadas con renovaciones del cliente afectan la amortizacion o recuperabilidad de esos costos relacionados con ingresos
ordinarios.

La entidad también puede haber reconocido pagos anticipados a clientes como un activo que estén reflejados como una reduccién en el
precio de la transaccion. Si es asi, seria razonable que la entidad realice andlisis similares para cualquier activo reconocido por tales pagos
anticipados.

Ademads, la entidad debe evaluar por deterioro los activos de contrato mediante el uso del mismo modelo que para las cuentas por cobrar
del cliente. Para mas informacién vea Instrumentos financieros.

Instrumentos financieros

Reserva por pérdidas de crédito esperadas [expected credit losses (ECL)]

El COVID-19 puede afectar la capacidad de los prestatarios, sea corporativos o individuales, para satisfacer sus obligaciones segun relaciones
de préstamo. Los prestatarios individuales y corporativos pueden tener una exposicion particular a los impactos econémicos en su geografia
y sector de industria. Mas ampliamente, las reducciones en los prondsticos del crecimiento econémico incrementan la probabilidad de
incumplimiento a través de muchos prestatarios y las tasas de pérdida pueden incrementarse debido a la caida en el valor del colateral
evidente mas generalmente por caidas en los precios de los activos.

Aplicando el IFRS 9 Instrumentos financieros, |la entidad debe medir las ECL de una manera que refleje:
e una cantidad sin sesgosy de probabilidad ponderada que sea determinada mediante la evaluaciéon de un rango de resultados posibles;
e elvalordel dinero en el tiempo; y

e informacion razonable y soportable que esté disponible sin costo o esfuerzo indebido a la fecha de presentacion de reporte acerca de
eventos pasados, condiciones actuales y prondsticos de condiciones futuras.

El impacto de COVID-19 en las ECL sera particularmente desafiante e importante para bancos y otros negocios de préstamo. El efecto
también podria ser importante para corporaciones no-financieras. Esto porque las ECL no solo aplican a préstamos, sino que también aplican
a muchas inversiones en intereses vinculados a activos financieros (e.g. bonos y obligaciones), cuentas por cobrar comerciales, activos de
contrato, cuentas por cobrar de arrendamiento, compromisos de préstamo emitidos y contratos de garantia financiera emitidos. La
extension de esas exposiciones en corporaciones no-financieras también podria ser mayor en los estados financieros de compafiias
individuales debido a transacciones intra-grupo tales como préstamos o garantias intra-grupo proporcionadas por la entidad que reporta
sobre obligaciones de deuda de otras entidades.

Segun el modelo general de deterioro las ECL son reconocidas por ECL de 12 meses o por ECL durante toda la vida, dependiendo de si ha
habido un incremento importante en el riesgo de crédito [significant increase in credit risk (“SICR")] de un activo financiero (o de otra
exposicion) desde el reconocimiento inicial (el analisis de la “puesta en escena”). Este analisis requiere el estimado de la probabilidad de
incumplimiento durante toda la vida en el reconocimiento inicial de un activo financiero y en cada fecha consiguiente de presentacion de
reporte, basado en una valoracion de informacion prospectiva que es particularmente desafiante dadas las incertidumbres del eventual
impacto del COVID-19. A pesar de los desafios, las entidades todavia estan requeridas a hacer estimados basados en informacién razonable y
soportable que esté disponible sin costo o esfuerzo indebido a la fecha de presentacién de reporte. Las fuentes de tal informacion pueden
incluir informacion usada en el proceso continuo de la entidad para la evaluacion del crédito y pronésticos financieros para economias o
industrias que se estén volviendo disponibles con el tiempo. No se espera que las dificultades asociadas con hacer estimados y supuestos en
estos tiempos inciertos sea la base para que las entidades no actualicen las mediciones de las ECL.
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Cuentas por cobrar comerciales

Para las entidades con ciertos activos financieros tales como cuentas por cobrar comerciales de corto plazo y activos de contrato, la
complejidad del estimado de las ECL es reducida debido a la aplicaciéon del enfoque simplificado. Segun este enfoque no hay requerimiento
para realizar un analisis complejo de la puesta en escena dado que las ECL son reconocidas a partir de la fecha del reconocimiento inicial. Sin
embargo, la medicién de las ECL sigue los mismos principios del modelo general.

En la practica, la medicion de las ECL para portafolios de cuentas por cobrar comerciales usualmente no requiere analisis complejo. El
promedio histérico de las pérdidas de crédito en un grupo grande de cuentas por cobrar comerciales con caracteristicas de riesgo
compartidas puede hasta ahora haber sido un estimado razonable de la probabilidad ponderada de la cantidad de pérdida esperada. Un
ejemplo comun del enfoque de tasa de pérdida usada para cuentas por cobrar comerciales es la matriz de provision desarrollada usando la
experiencia histérica de pérdida de crédito. El IFRS 9 requiere que las tasas histéricas de pérdida sean ajustadas segln sea apropiado para
reflejar las condiciones actuales y los estimados de las condiciones econdmicas futuras. Sin embargo, hasta ahora tales ajustes pueden haber
sido limitados.

El COVID-19 requerira que las entidades revisen el enfoque de matriz de provisién y consideren lo siguiente:

e lacantidad y oportunidad de las pérdidas de crédito esperadas, asi como también la probabilidad asignada a escenarios alternativos, se
tiene que basar en informacién razonable y soportable que esté disponible sin costo o esfuerzo indebido a la fecha de presentacion de
reporte sin el uso de retrospectiva. Las entidades necesitaran reconsiderar sus expectativas anteriores de pérdidas de crédito si éstas se
basan en experiencia histérica no-ajustada que no sea reflejo de las condiciones actuales del mercado y en informacion prospectiva. En
muchos casos, esto puede requerir juicio importante dadas las incertidumbres presentes (e.g. viabilidad financiera de deudores, niveles
de apoyo del gobierno.).

e  Puede haber carencia de datos historicos relevantes que reflejen de manera suficiente las condiciones econémicas adversas en las
cuales basar el estimado. La entidad ya puede estar observando el incumplimiento de los deudores y necesitara determinar el impacto
que esas observaciones tienen en las expectativas de recuperaciones e incumplimiento futuro de otros deudores.

e Ladisrupcion operacional experimentada tanto por clientes como por proveedores, asi como también las moratorias a los reembolsos
de deuda o a las acciones que hacen forzoso el cumplimiento, pueden resultar en retrasos en el procesamiento y la liquidacién de
transacciones. Las cuentas por cobrar comerciales de corto plazo son reconocidas a su precio de transaccién y en consecuencia tienen
una tasa de interés efectiva [effective interest rate (EIR)] de cero, y por consiguiente la demora en el recaudo no resultara en un
incremento en la provision por pérdida reportada (medida mediante descontar los déficits esperados a la EIR del activo). Sin embargo,
esas demoras introducen incertidumbre respecto de si toda la cantidad sera recuperada y esta incertidumbre esta requerido sea
reflejada en la medicion de las ECL. En algunos casos las demoras pueden ser consideradas temporales. Esto puede significar que las
tasas de pérdida previamente determinadas para las categorias individuales de “dias de vencidas” incluidas en la matriz de provision de
la entidad puedan no ser reflejo de las recuperaciones esperadas.

e Lamayorvolatilidad en las potenciales condiciones econémicas, incluso sobre el periodo de exposicion relativamente corto de las
cuentas por cobrar comerciales, incrementara la importancia de considerar multiples escenarios econémicos en la determinacion de las
tasas de pérdidas esperadas.

e  Con mayor incidencia de las cuentas por cobrar individuales en mora, las tasas de pérdida pueden necesitar ser aplicadas a las cuentas
por cobrar individuales o a los sub-portafolios de cuentas por cobrar si las cuentas por cobrar contenidas en el portafolio general ya no
muestran caracteristicas similares de riesgo de crédito. Esto puede resultar en un requerimiento para aplicar la matriz de provision a un
nivel mas granular o valorar un mayor nimero de cuentas por cobrar sobre una base individual. Las entidades deben asegurar que
cualquier estimado de las ECL a nivel de deudor individual refleje la probabilidad ponderada del resultado y que una provision por
pérdida apropiada continta estando registrado sobre una base colectiva para todas las cuentas por cobrar que no sean valoradas
individualmente.

Las anteriores consideraciones también aplican a los activos de contrato.
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Otras cuentas por cobrar comerciales

Si bien el andlisis de la puesta en escena puede no estar requerido para cuentas por cobrar comerciales y activos de contrato, la mayoria de
las entidades tendran algunos activos financieros que estén contabilizados seglin el modelo general, mas que el modelo simplificado para el
cual el andlisis de la puesta en escena, para el cual se necesitara el analisis de la puesta en escena. Por ejemplo, cuentas por cobrar inter-
compafiia, saldos de préstamo con entidades fuera del grupo y cuentas por cobrar relacionadas con disposiciones de negocio. El impacto de
la informacién prospectiva y de multiples escenarios econémicos también es probable que sea mas importante para tales activos.

Las probabilidades bajas de incumplimiento pueden haber significado en el pasado que las ECL para estos puedan no haber sido materiales.
Este puede ya no ser el caso dado el peso incrementado para escenarios econdémicos negativos y las exposiciones para sectores especificos
de industria o areas geograficas que de manera mas importante sean afectadas por COVID-19. Las entidades por consiguiente necesitaran
reconsiderar lo apropiado de métodos pasados para valoracién de las ECL y asegurar que se usan inputs actualizados.

Mejoramientos de crédito

Los mejoramientos del crédito pueden volverse crecientemente prevalentes, particularmente como resultado de varios programas del
gobierno central y del banco central disefiados para apoyar deudores y/o acreedores. Tales esquemas deben ser analizados con cuidado
para valorar si afectan la medicién de las ECL. Solo los mejoramientos de crédito que sean parte integran para la cuenta por cobrar y que no
sean reconocidos por separado deben ser reflejados en la medicién de las ECL. Las cantidades por cobrar a partir de mejoramientos de
crédito que no sean parte integral no se incluyen en la medicién de las ECL y son reconocidas por separado.

El apoyo a la economia en general o el que se espere sea dado directamente al deudor para ayudarle a reembolsar las cantidades adeudadas
no representa un mejoramiento de crédito, pero no obstante podria afectar la medicién de las ECL (e.g. a través de probabilidad reducida de
incumplimiento o reducido incumplimiento debido a pérdida).

Contratos de garantia financiera emitidos

Las entidades matrices algunas veces emiten contratos de garantia financiera [financial guarantee contracts (FGC)] para prestamistas de sus
subsidiarias, asociadas o negocios conjuntos que le permitan al prestador reclamar cualesquiera pérdidas sufridas debido al no-pago de esas
entidades. Esas entidades matrices estan requeridas a reconocer un pasivo por la FGC emitida por el mas alto de la prima no-amortizada y
las ECL determinadas de acuerdo con el IFRS 9. Cuando el COVID-19 resulte en un riesgo mas alto de incumplimiento esto llevara a
cantidades incrementadas de ECL.

Mediciones del valor razonable

Las mediciones del valor razonable de instrumentos financieros deben reflejar los puntos de vista del participante en el mercado y datos del
mercado a la fecha de medicion segiin condiciones actuales del mercado. Los datos de mercado observables no pueden ser ignorados aun si
los precios deprimidos son considerados temporales. Las entidades necesitaran prestar particular atencion a las mediciones del valor
razonable basadas en inputs no-observables (algunas veces referidas como mediciones del nivel 3) y asegurar que los inputs no-observables
usados reflejan la manera como los participantes en el mercado reflejarian el efecto del COVID-19, si lo hay, en sus expectativas de los flujos
de efectivo futuros, de las tasas de descuento y de otros inputs de valuacién importantes relacionados con el activo o pasivo a la fecha de
presentacién de reporte.

Administracién del riesgo de liquidez
Las disrupciones en la produccién y las ventas reducidas pueden tener implicaciones en el capital de trabajo de la entidad y podrian llevar a
una violacién de un acuerdo de pago resultando en que el pasivo se vuelva corriente.

Las entidades pueden buscar maneras para administrar este riesgo, incluyendo el uso de fuentes alternativas de financiacion, tales como
pago posterior a proveedores y acuerdos con instituciones financieras tales como financiacion del proveedor y factoring reverso que puedan
permitirle a la entidad recurrir a financiacién en intercambio por que la institucién financiera les pague a los proveedores de las entidades.
Cuando las entidades previamente hayan determinado que los pasivos con los bancos en esos escenarios sean presentados como
comerciales u otros acreedores, mas que como préstamos, cualquier incremento en el término de reembolso requerira la revaloracién de la
clasificacion para asegurar que permanece apropiada. La revelacion de esas facilidades sera critica particularmente cuando sean materiales
para la financiacion o la viabilidad de la entidad.

Las entidades también buscan obtener liquidacién temprana de sus cuentas por cobrar comerciales via que una institucién financiera
compre las cuentas por cobrar a una cantidad descontada de la cantidad facturada. Tales transacciones deben ser cuidadosamente
valoradas para determinar si el des-reconocimiento de las cuentas por cobrar factorizadas es apropiado.
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El riesgo de concentracién puede ser particularmente importante para algunas entidades cuando los clientes estén concentrados en una
industria afectada adversamente tal como las industrias de hospitalidad y turismo y aerolineas. Tales entidades necesitaran dar revelacién
clava del potencial impacto en la liquidez, si es importante.

Las entidades deben considerar codmo el uso de técnicas de mejoramiento o administracién del capital de trabajo es reflejado en la
revelacion que la entidad hace de la administracién de su riesgo de liquidez tal y como es requerido por el IFRS 7 Instrumentos financieros:
revelaciones. Las entidades también deben considerar los requerimientos especificos de revelacién para las transferencias de activos
financieros tal y como es requerido por el IFRS 7 cuando activos financieros sean vendidos para financiar necesidades de capital de trabajo, y
las politicas de contabilidad y juicios aplicados en la determinacion de la presentacion, en el balance general y en el estado de flujos de
efectivo, de cantidades debidas y pagadas cuando se usen acuerdos de financiacion del proveedor y de factoring reverso.

Las entidades también necesitan reconsiderar la clasificacién existente de ciertas inversiones como equivalentes de efectivo segun el IAS 7
Estado de flujos de efectivo. Para ser clasificada como un equivalente de efectivo, una inversién, por ejemplo, en un fondo de mercado del
dinero, tiene que ser tenida para el propdsito de satisfacer compromisos de efectivo de corto plazo y tiene que ser facilmente convertible a
cantidades conocidas de efectivo y sujeta a cambios insignificantes en el valor. Las condiciones econémicas actuales es probable que
incrementen la volatilidad en los precios de muchas inversiones y reduzcan su liquidez.

Clasificacion de activos financieros

Algunas entidades pueden decidir vender cuentas por cobrar como parte de su estrategia para administrar sus riesgos de créditoy de
liguidez. Cuando tales cuentas por cobrar son tratadas como “tenidas para recaudar”y medidas a costo amortizado, el incremento en la
frecuencia y el valor de las ventas puede resultar en la necesidad de considerar si ha habido un cambio en el modelo de negocios de la
entidad o si ha sido iniciado un nuevo modelo de negocios.

Las entidades deben analizar cualquier incremento en las ventas para determinar, entre otras cosas, si el incremento se espera que persista
(por ejemplo, si las ventas son en respuesta a incrementos temporales en el riesgo de crédito o de liquidez) o si volimenes futuros de ventas
seran mas bajos en frecuencia o valor. Independiente de su frecuencia y valor, las ventas debidas a un incremento en el riesgo de crédito de
los activos normalmente no son consideradas que sean inconsistentes con un modelo de negocios de tenido para recaudar porque la calidad
del crédito de los activos financieros es relevante para la capacidad de la entidad para recaudar flujos de efectivo contractuales. Las
actividades de administracion del riesgo de crédito que tienen la intencién de minimizar las potenciales pérdidas de crédito debidas a
deterioro del crédito son parte integral de tal modelo de negocios.

Algunas entidades que tienen activos que son tenidos segin el modelo de negocios de “tenido para recaudar y vender” o “tenido para
vender” pueden encontrar que ventas previamente anticipadas ya no se espera que ocurran debido a una reduccién en los valores del activo
o en la liquidez del mercado relevante. El IFRS 9:B4.4.3 establece que ni un cambio en la intencién relacionada con un activo particular (aun
en circunstancias de cambios importantes en las condiciones del mercado), ni una desaparicién temporal de un mercado particular
representan cambio en el modelo de negocios de la entidad.

Las reclasificaciones originadas por un cambio en el modelo de negocios se espera que sean altamente infrecuentes y que ocurran solo
cuando la actividad sea importante para las operaciones de la entidad; son aplicadas prospectivamente a partir de la fecha de la
reclasificacion.

Modificaciones de deuda

En respuesta a desafios de liquidez, los deudores de la entidad pueden buscar renegociar los términos de sus acuerdos con la entidad.
Cuando la entidad otorgue tales concesiones y modifique los acuerdos contractuales relacionados, el impacto contable de la modificacién
tiene que ser valorado. De manera similar, la entidad que reporta puede ella misma experimentar desafios de solvencia o liquidez y buscar
renegociar los términos de sus préstamos u otros pasivos resultando en enmiendas a acuerdos existentes /ya sea enmiendas a los flujos de
efectivo o0 a los acuerdos de pago relacionados.

Con relacién a pasivos financieros, la entidad tiene que considerar si las modificaciones son sustanciales, lo cual tipicamente involucra
factores cualitativos, asi como también una valoracién de si las modificaciones resultan en un cambio en el valor presente de los flujos de
efectivo del instrumento de mas del 10 por ciento (la “prueba del 10 por ciento”). Cuando una modificacién es sustancial, el pasivo financiero
existente es des-reconocido y el nuevo pasivo es reconocido a valor razonable resultando en una ganancia o pérdida. Sin embargo, es
particularmente importante observar que un ajuste al valor en libros resultard aun cuando la modificacién no sea sustancial (determinada
mediante descontar los flujos de efectivo revisados a la EIR original).
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Si bien el IFRS 9 no incluye orientacién especifica sobre la contabilidad para las modificaciones de activos financieros y cuando deben resultar
en des-reconocimiento, algunas entidades tienen la politica de contabilidad de aplicar la prueba del 10 por ciento a los activos financieros y
contabilizar una modificacién importante como la extincién del viejo activo y el reconocimiento de un nuevo activo.

EI IFRS 9:5.5.12 proporciona orientacién especifica sobre como aplicar los requerimientos de deterioro a escenarios cuando una modificacion
de un activo financiero no conduce a des-reconocimiento.

Cuando acuerdos de financiacién intra-grupo son modificados, se debe dar consideracién a la identificacién de las contribuciones o
distribuciones de capital entre-el-grupo. Las entidades deben determinar si ha habido deterioro de un activo financiero antes de su
modificacion. Después de eso, la diferencia entre el valor en libros del instrumento financiero des-reconocido y el valor razonable del nuevo
instrumento financiero reconocido puede necesitar ser asignada entre la ganancia o pérdida por des-reconocimiento y una contribucién o
distribucién de capital entre partes bajo control comun.

Cambios en flujos de efectivo estimados

El COVID-19 puede resultar en un cambio en las expectativas relacionadas con el ejercicio de caracteristicas de pago anticipado, extensién o
conversién en acuerdos de deuda. Cuando tales caracteristicas son contabilizadas como derivados implicitos bifurcados o cuando todo el
instrumento es medido a valor razonable a través de utilidad o pérdida [fair value through profit or loss (FVTPL)], los cambios en la
probabilidad de que esas caracteristicas sean ejercidas sera reflejado en la valuacién razonable. Cuando tales caracteristicas sean
contabilizadas como parte de un instrumento de deuda anfitrion que es medido a costo amortizado, ajustes por re-medicién reconocidos en
utilidad o pérdida todavia pueden surgir cuando los flujos de efectivo esperados revisados sean descontados a la tasa de interés efectiva
original del instrumento. Cuando una caracteristica de conversién es clasificada como patrimonio, los cambios en las expectativas en relacién
con su ejercicio no tendrian impacto en la cantidad originalmente registrada en patrimonio.

Contabilidad de cobertura

Cuando una transaccién haya sido designada como el elemento cubierto en una relacién de cobertura de los flujos de efectivo la entidad
necesitara considerar si la transaccién todavia es una “transaccién proyectada altamente probable” y si no, si todavia se espera que ocurra.
Los elementos cubiertos en una cobertura de los flujos de efectivo que podrian ser afectados debido a COVID-19 incluyen:

e Volumenes de venta o compra que caigan por debajo de los niveles originalmente proyectados;

e  Emisiones de deuda planeadas que estén demoradas o canceladas de manera que los pagos de intereses caigan por debajo de los
niveles originalmente proyectados; y

e Adquisiciones o disposiciones de negocios que estén demoradas o canceladas.

Si la entidad determina que una transaccion proyectada ya no es altamente probable, pero todavia espera que ocurra, la entidad tiene que
descontinuar la contabilidad de cobertura prospectivamente y diferir la ganancia o pérdida en el instrumento de cobertura que haya sido
reconocida en otros ingresos comprensivos acumulados en patrimonio hasta que la transaccién proyectada ocurra. Si la transaccién
proyectada ya no se espera que ocurra, la entidad tiene inmediatamente que reclasificar a utilidad o pérdida cualquier ganancia o pérdida
acumulada en el instrumento de cobertura.

Cuando la oportunidad esperada de una transaccién cubierta designada cambia, la entidad esta requerida a revalorar si la transaccién
cubierta identificada en la documentacién de cobertura de la entidad todavia es la misma transaccién cubierta (i.e. valorar si la transacciéon
cubierta todavia se espera que ocurra).

Un cambio en la oportunidad de la transaccién proyectada cubierta cuando su ocurrencia permanece altamente probable también puede
tener un efecto en utilidad o pérdida. Puede existir inefectividad de cobertura a causa de que surge una diferencia en la cantidad y/o
oportunidad del elemento cubierto y el instrumento de cobertura. Es comun para las entidades determinar un ‘derivado hipotético’ para
reflejar la oportunidad y cantidad del elemento cubierto y usar la valuacién razonable de este para comparar con la del instrumento de
cobertura para determinar la cantidad de la inefectividad de cobertura a ser reconocida en utilidad o pérdida. Como la oportunidad y/o
cantidad del elemento cubierto cambia en respuesta a las condiciones econémicas, las entidades deben redefinir el derivado hipotético para
asegurar que la inefectividad de la cobertura es reconocida de la manera apropiada.

Finalmente, incrementos en el riesgo de crédito pueden causar que una relacién de cobertura falle en su valoracién de la efectividad de la
cobertura si el riesgo de crédito domina los cambios del valor resultantes de la relacion econdmica entre el instrumento de coberturay el
elemento cubierto.
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Activos y pasivos financieros vs no-financieros
La disrupcion importante del suministro y de la demanda puede resultar en la liquidacion neta de efectivo de contratos para comprar

materias primas bdsicas u otros activos no-financieros que previamente se esperaba fueran liquidados y fueran contabilizados como
contratos de uso propio. La liquidacién esperada neta de efectivo de contratos para comprar/vender elementos no-financieros (e.g. materias
primas basicas) llevara a que esos contratos estén dentro del alcance del IFRS 9 y puedan resultar en clasificaciéon de los contratos como
activos o pasivos financieros.

Algunas veces las entidades participan en transacciones donde efectivo es pagado por anticipado por el suministro de elementos no-
financieros, e.g. para materias primas basicas tales como petréleo. Para quien hace el pago anticipado esto puede resultar en el
reconocimiento de un activo no-financiero porque espera recibir el elemento no-financiero y satisface los requerimientos de uso propio
contenidos en el IFRS 9. De igual manera, quien recibe el efectivo puede reconocer un pasivo no-financiero porque espera entregar el
elemento no-financiero y satisface los requerimientos de uso propio contenidos en el IFRS 9. La liquidacién esperada en efectivo de tales
contratos resultaria en que estén siendo tratados como instrumentos financieros y clasificados como un activo financiero o como pasivos
financieros.

Ingresos ordinarios provenientes de planes con clientes

Las disrupciones de negocios asociadas con la pandemia de COVID-19 pueden impedir que las entidades entren en acuerdos con el cliente
mediante el uso de sus practicas de negocio normales, lo cual puede hacer que sea desafiante la determinacién de si tiene derechos y
obligaciones de cumplimiento forzoso. Ademas, dado que muchos de sus clientes estan experimentando dificultades financieras y
problemas de liquidez, la entidad puede necesitar desarrollar procedimientos adicionales para apropiadamente valorar la cobrabilidad de
sus acuerdos con clientes y considerar cambios en los estimados relacionados con consideracién variable (e.g., a causa de mayores retornos,
uso reducido de sus productos o servicios, o regalias disminuidas). Para ayudar a sus clientes o para proporcionar incentivos para que ellos
continlen comprando sus bienes o servicios, la entidad puede (1) revisar sus acuerdos para reducir cualesquiera compromisos de compra;
(2) permitir que los clientes terminen acuerdos sin sancion; o (3) proporcionar concesiones de precio, descuentos en la compra de futuros
bienes o servicios, bienes o servicios gratis, términos de pago extendidos o extensiones de programas de lealtad. Ademas, dado que la
entidad misma puede estar experimentando dificultades financieras y disrupciones del suministro, puede (1) solicitar pagos anticipados de
sus clientes; (2) demorar la entrega de bienes o servicios; (3) pagar sanciones o reembolsos por fallar en desempefiar, no satisfacer acuerdos
de nivel de servicio, o terminar acuerdos; o (4) incurrir en costos inesperados para cumplir sus obligaciones de desempefio. Por consiguiente,
como resultado de los cambios en las circunstancias experimentadas tanto por la entidad como por sus clientes debido a la pandemia del
COVID-19, la entidad puede necesitar considerar lo siguiente cuando valore los ingresos ordinarios provenientes de contratos con clientes:

e Cumplimiento forzoso del contrato - El IFRS 15:9 proporciona criterios que se necesitan satisfacer para contabilizar un contrato con un
cliente, que incluye aprobacién de las partes del contrato y compromiso para llevar a cabo sus respectivas obligaciones. Si los criterios
no se satisfacen, no pueden ser reconocidos ingresos ordinarios hasta que ocurra uno de los siguientes: (1) los criterios son satisfechos;
(2) no permanecen obligaciones para transferir bienes o servicios y sustancialmente toda la consideraciéon prometida por el cliente ha
sido recibida y es no-reembolsable; (3) el contrato ha sido terminado y la consideracién recibida es no-reembolsable.

En ciertas circunstancias, las partes puede no ser capaces de aprobar un contrato segun las practicas de negocio normales y acostumbradas
de la entidad. Por ejemplo, la entidad puede no ser capaz de obtener las firmas que normalmente obtiene cuando participa en un contrato
porque personal de la entidad o del cliente no esta disponible o de otra manera no puede proporcionar las firmas. Por consiguiente, es
importante evaluar cuidadosamente si el proceso de aprobacién crea un contrato con derechos y obligaciones de cumplimiento forzoso
entre la entidad y su cliente. Al hacer esta determinacion, la entidad puede consultar con su consejero legal. Si no existen derechos 'y
obligaciones de cumplimiento forzoso, no se pueden reconocer ingresos ordinarios hasta tanto se satisfagan ciertas condiciones (vea el
paragrafo arriba).

El efecto de una clausula de “fuerza mayor” que permite que las partes terminen un contrato sin incurrir en sanciones en ciertas
circunstancias extraordinarias también necesitara ser considerado.
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Cobrabilidad - Un contrato con un cliente no existe a menos que sea probable que la entidad recaudara sustancialmente toda la
consideracion a la cual tendra derecho en intercambio por los bienes o servicios que seran transferidos. La cobrabilidad de esa
consideracion debe ser valorada luego de tener en cuenta las concesiones de precio esperadas (incluyendo las concesiones implicadas),
las cuales son evaluadas como consideracion variable, aun si esas concesiones son proporcionadas como resultado del riesgo de
crédito. Ademads, si bien el analisis de la cobrabilidad es realizado a nivel de contrato individual, en su valoracién la entidad puede mirar
un portafolio de contratos similares (e.g., por perfil de riesgo, tamafio de clientes, industria, geografia, etc.). por ejemplo, si es probable
que la entidad recaudara sustancialmente toda la consideracion para el 90 por ciento de un portafolio de contratos similares, y la
entidad es incapaz de identificar contratos especificos a los cuales la consideracién sea improbable que sea recaudada (i.e. el riesgo es
el mismo para todos los contratos), la entidad puede concluir que ha satisfecho el umbral de cobrabilidad para todos los contratos
contenidos en el portafolio. Sin embargo, la entidad no debe ignorar la evidencia relacionada con contratos especificos que no
satisfagan el criterio de cobrabilidad. En esa circunstancia, debe evaluar por separado esos contratos especificos.

La entidad no debe revalorar si un contrato satisface los criterios contenidos en el IFRS 15:9 después del inicio del contrato a menos que
haya habido un cambio importante en los hechos y circunstancias. Si los impactos de la pandemia del COVID-19 resultan en un
deterioro importante en la capacidad de pago del cliente o de un portafolio de clientes, la entidad debe revalorar la cobrabilidad. Por
ejemplo, si un cliente experimenta problemas de liquidez o una disminucion en la calificacion del crédito, la entidad necesitaria evaluar
cuidadosamente si esas circunstancias son de naturaleza de corto plazo o resultan en una determinacion de que ya no es probable que
el cliente tenga la capacidad para pagar. Dada la incertidumbre importante asociada con los efectos de la pandemia, es importante que
la entidad documente los juicios que haga y los datos o factores que considerd. Si la entidad concluye que la cobrabilidad no es
probable, el contrato con el cliente ya no existe y, por lo tanto, la entidad no puede reconocer ingresos ordinarios seguin el modelo de 5
pasos del IFRS 15. Si la cobrabilidad se vuelve probable en un periodo subsiguiente y se satisfacen los otros criterios contenidos en el
IFRS 15, la entidad puede comenzar a reconocer de nuevo ingresos ordinarios. Vea la discusion arriba sobre el cumplimiento forzoso del
contrato para las condiciones que se necesitan satisfacer para reconocer ingresos ordinarios cuando no existe un contrato de
cumplimiento forzoso.

Modificacion de contrato - La entidad puede modificar sus derechos u obligaciones de cumplimiento forzoso segiin un contrato con un cliente.
Por ejemplo, la entidad puede otorgar una concesion de precio a un cliente. En esa circunstancia, la entidad debe considerar si la concesion es
debida a la resolucion de la variabilidad que existia al inicio del contrato (i.e. un cambio en el precio de transaccién asociado con consideracion
variable) o una modificacion que cambia los derechos y obligaciones de las partes. Una concesion de precio que es proporcionada solamente
como resultado de la pandemia del COVID-19 muy probablemente representa una modificacién que cambia los derechos y obligaciones de las
partes. Ademas, la entidad puede modificar el alcance de un contrato (e.g. mediante reducir compromisos minimos de compra). Si la
modificacion adiciona bienes o servicios al contrato, la entidad debe evaluar primero si la modificacion es contabilizada como un contrato
separado de acuerdo con el IFRS 15:20. Sin embargo, si el Unico cambio al contrato es una reduccién del precio de transaccion o la modificacion
de otra manera no es un contrato separado aplicando el IFRS 15:20, la entidad debe evaluar la orientacién contenida en el IFRS 15:21 para
determinar si la modificacién debe ser contabilizada como (1) una terminacién del viejo contrato y la creacién de un nuevo contrato porque los
bienes o servicios restantes son distintos (lo cual resulta en tratamiento prospectivo); (2) un ajuste acumulado de puesta al dia para el contrato
original porque los bienes o servicios no son distintos; o (3) una combinacion de (1) y (2). Si todas las obligaciones de desempefio han sido
satisfechas, cualquier concesién de precio debe ser tratada como un cambio en el precio de transaccién de acuerdo con el IFRS 15:87-89.

Consideracion variable - La consideracién variable incluye, entre otras cosas, rebajas, descuentos, devoluciones (incluyendo devoluciones de
producto), concesiones de precio y sanciones. De acuerdo con el IFRS 15:56, la entidad solo debe incluir cantidades de consideracién variable en
el precio de transaccion si (o en la extension en que) sea altamente probable que hacerlo no resultaria en una reversa importante de ingresos
ordinarios acumulados reconocidos cuando la incertidumbre relacionada con la consideracion variable sea resuelta. Ademas, en cada periodo
de presentacion de reporte la entidad tiene que actualizar su precio de transaccion estimado. La entidad puede necesitar considerar
cualesquiera cambios esperados en (1) su capacidad para desempefiar; y (2) el comportamiento del cliente que resulta del deterioro de las
condiciones econémicas. Por ejemplo, la entidad puede necesitar considerar actualizar su precio de transaccién estimado si espera un
incremento en devoluciones de producto, uso disminuido de sus bienes o servicio o regalias disminuidas, o potencialmente pagar sanciones
contractuales asociadas con su incapacidad para desempefiar (e.g. la incapacidad para entregar bienes o servicios sobre una base oportuna o
para satisfacer acuerdos de nivel de servicio). Si hay una reduccion en el precio de transaccién estimado, un cambio en el estimado puede
resultar en la reversa de ingresos ordinarios por cantidades previamente reconocidas como consideracion variable (e.g. como resultado de un
incremento en reservas por devoluciones). Dada la incertidumbre importante asociada con los efectos de la pandemia en la entidad y en sus
clientes, puede ser desafiante para la entidad hacer estimados apropiados de la consideracién variable. Por consiguiente, de manera similar a
su valoracion de la cobrabilidad del contrato, la entidad tiene que documentar los juicios que hizo y los datos o factores que considerd, y
asegurar que cuidadosamente considerd coémo restringir los estimados de la consideracion variable.
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Ademas, la entidad puede tener derecho a recibir consideracion que no es en efectivo (e.g. acciones) de un cliente que haya declinado
en valor. Si la politica de contabilidad de la entidad es medir la consideracién que no es en efectivo a su valor razonable estimado al
inicio del contrato, cualesquiera cambios en el valor razonable, de la consideraciéon que no es en efectivo, después del inicio del contrato
que sean Unicamente debidos a una disminucién en el valor no son consideracién variable y no serian reflejados en el precio de la
transaccién. Mas aun, la consideracion que no es en efectivo debe ser contabilizada segun el estandar IFRS que sea aplicable.

Adicionalmente, cuando sea posible que sanciones futuras seran originadas segln un contrato (e.g. como resultado de la entrega tardia
de un bien o servicio), esas sanciones reduciran el estimado del precio de la transaccién a ser asignado entre las obligaciones de
desempefio, diferente a en los casos en que sea altamente probable que las sanciones no surgiran, o cuando sean tan pequefias como
para resultar en una reversa importante de ingresos ordinarios. Cuando la reduccion al precio de la transaccion sea requerida, sera
importante considerar la orientaciéon contenida en los IFRS para determinar si esa consideracion variable debe ser asignada a
obligaciones de desempefio especificas 8e.g. las entregas particulares que se espere sean tardias) o a todas las obligaciones de
desempefio.

Derecho material - Para mitigar cualquier declinacion en las ventas, la entidad puede ofrecerles a sus clientes incentivos, incluyendo
descuentos en bienes o servicios futuros. En esta circunstancia, la entidad debe evaluar si el incentivo de ventas en la compra de futuros
bienes o servicios representa (1) un derecho material de acuerdo con el IFRS 15:B40 que esté asociado con un contrato de ingresos
ordinarios actual (sea explicito o implicito porque hay una expectativa razonable por parte del cliente de que recibira el incentivo de
ventas al inicio del contrato); o (2) un descuento que es reconocido en el futuro a partir de la redencion (i.e. cuando los ingresos
ordinarios sean reconocidos por los bienes o servicios relacionados) de manera consistente con el IFRS 15:72.

Ademads, la entidad puede necesitar actualizar sus estimados para nuevos contratos del precio de venta independiente de un derecho
material (e.g. porque la entidad extendié los periodos para usar o proporcionar incentivos adicionales para un cliente) o revalorar sus
supuestos de rotura (e.g. a causa de extensiones o cambios en los patrones esperados de uso). Por ejemplo, la entidad puede modificar
su programa de lealtad mediante extender la capacidad del cliente para usar puntos; este cambio puede requerir que la entidad
revalore los supuestos de rotura que use.

Componente de financiacién importante - Para ayudar, a clientes que estén experimentando problemas de liquidez, en la compra de
bienes y servicios, la entidad puede proporcionar términos de pago extendidos. De manera similar, la entidad con problemas de liquidez
puede requerir que sus clientes hagan pago anticipado en orden a que la entidad cumpla sus bienes o servicios prometidos. En esas
circunstancias, la entidad debe evaluar si existe un componente de financiacién importante de acuerdo con el IFRS 15:60-65. Si la
entidad modifica los términos de pago para un contrato existente con cliente, debe considerar la orientacion que sobre concesiones de
precio se discutié arriba.

Obligaciones de desempefio implicadas - La entidad puede ayudar a sus clientes mediante proporcionarles bienes o servicios gratis que
no estén explicitamente prometidos en el contrato. De manera consistente con el IFRS 15:24, |la entidad debe determinar si sus
contratos con clientes contienen bienes o servicios prometidos que estén implicados por las practicas de negocio acostumbradas o
politicas publicadas o mediante declaraciones explicitas que creen en el cliente una expectativa razonable de que la entidad transferira
esos bienes o servicios.

También puede haber casos en los cuales la entidad proporciona a su cliente bienes o servicios gratis que no hacen parte de un
contrato anterior con ese cliente (i.e. cuando se participd en el contrato anterior, no habia obligaciones explicitas o implicitas para
proporcionar esos bienes o servicios). La entidad tiene que evaluar cuidadosamente si los bienes o servicios prometidos adicionales son
una modificacién de un contrato pre-existente con el cliente o un costo incurrido que esté separado de cualesquiera contratos pre-
existentes. En esas situaciones, puede ser Util considerar la orientacién sobre la combinacion de contratos contenida en el IFRS 15:17,
que especifica que los contratos con el mismo cliente (o parte relacionada del cliente) son combinados, si (1) son negociados como un
paquete con un solo objetico comercial; (2) la cantidad de la consideracion a ser pagada en un contrato depende del precio o
desempefio de otro contrato; o (3) hay bienes o servicios en un contrato que serian una sola obligacién de desempefio cuando son
combinados con los bienes o servicios contenidos en otro contrato. Ademas, la entidad debe considerar la sustancia del acuerdo para
proporcionar los bienes o servicios gratis y si contabilizar el acuerdo como una transaccién separada o como una modificacion de
contrato describiria fielmente el reconocimiento de los ingresos ordinarios relacionados con los bienes o servicios prometidos al cliente
en un contrato pre-existente. En muchos casos, los bienes o servicios gratis proporcionados a un cliente solamente como resultado de la
pandemia del COVID-19 (que no hacen parte de otro contrato en el que recientemente se particip6 con ese cliente) no seran
considerados una modificacion del contrato. Sin embargo, la entidad puede necesitar determinar si ha desarrollado una practica que
crea una promesa implicada en contratos futuros.
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e Reconocimiento de ingresos ordinarios - Dado el potencial de disrupciones del suministro o de otras circunstancias, la entidad puede
necesitar reconsiderar la oportunidad del reconocimiento de los ingresos ordinarios si no es capaz de satisfacer sobre una base
oportuna sus obligaciones de desempefio. Ademas, la entidad tiene que determinar si hay cualesquiera sanciones contractuales que
afectarian el precio de la transaccién. En algunos casos, la entidad puede ser completamente incapaz de satisfacer su obligacion de
desempefio, lo cual podria resultar en (1) la terminacion del contrato, (2) una reversa de cualesquiera ingresos ordinarios previamente
reconocidos por una obligacion de desempefio que no fue satisfecha plenamente, y (3) el reconocimiento de un pasivo por devolucién
(o pasivo adicional debido a un pago de sanciones) en lugar de ingresos ordinarios diferidos.

La entidad también puede incurrir en costos inesperados en el cumplimiento de una obligacién de desempefio que es satisfecha con el
tiempo. Si la entidad esta usando los costos incurridos hasta la fecha como un método de input para medir el progreso hacia la
satisfaccién completa de su obligacion de desempefio, debe ser cuidadosa en asegurar que los ingresos ordinarios atribuidos al trabajo
realizado no son incrementados para compensar costos adicionales incurridos cuando costos anormales o excesivos surjan como
resultado de ineficiencia o error. En particular, el IFRS 15:B19(a) establece que, cuando se usa un método de input basado-en-costo, las
entidades pueden estar requeridas a ajustar la medida de progreso cuando se incurra en costos que sean “atribuibles a ineficiencias
importantes en el desempefio de la entidad que no fueron reflejadas en el precio del contrato.”

e Requerimientos de revelacién - Muchas de las circunstancias arriba descritas podrian afectar las revelaciones de la entidad. Estas
incluyen, pero no estan limitadas a, revelaciones de cambios importantes en el activo de contrato debidos a un deterioro, términos de
pago importantes (incluyendo cualquier componente de financiacion importante), y la oportunidad de cuando la entidad espera
reconocer ingresos ordinarios por sus obligaciones de desempefio restantes (lo cual excluiria contratos terminados o transacciones que
no satisfagan los criterios reconocidos en el IFRS 15:9 para ser contabilizados como un contrato con cliente). Dado el nivel de
incertidumbre causado por la pandemia del COVID-19, la entidad puede encontrar desafiante hacer ciertos estimados criticos. Por
consiguiente, es importante que la entidad revele cualesquiera juicios y estimados importantes que haga en la contabilidad para sus
contratos de ingresos ordinarios (e.g. valoracion de la cobrabilidad; estimacién y restriccion de la consideracion variable; medicién de las
obligaciones por devoluciones, reembolsos, y otras obligaciones similares; medicion del progreso hacia el completar una obligacion de
desempefio reconocida con el tiempo; y determinacién de los precios de venta independientes y de los supuestos de rotura por
derechos materiales).

Planes de reestructuracion

En un entorno econémico dificil y al enfrentar dificultades en la obtencién de financiacién, la entidad puede estar considerando o

implementando planes de reestructuraciéon tales como la venta o cierre de parte de sus negocios o la reduccién (temporal o permanente) de

operaciones. Planes tales como esos pueden requerir la consideracién de una serie de problemas, incluyendo si:

e laentidad tiene un plan formal detallado para la reestructuracion y ha generado una expectativa valida en los afectados de que llevara a
cabo la reestructuracién mediante comenzar a implementar ese plan o anunciando sus principales caracteristicas a los afectados por él.
Si, y solo si, ambos de esos criterios se satisfacen, debe ser reconocida la provisién por reestructuracién; y

e cualquier parte del negocio estd disponible para venta inmediata en su condicién presente y el completar tal venta dentro de un afio es
altamente probable. Si es asi, los activos y pasivos a ser dispuestos son clasificados como tenidos para la venta aplicando el IFRS 5
Activos no-corrientes tenidos para la venta y operaciones descontinuadas y castigados a su valor razonable menos los costos de venta si es
mas bajo que su valor en libros.

Provisiones por contratos onerosos

Al inicio de un contrato ejecutorio, ambas partes del contrato esperan recibir beneficios que sean iguales o mayores que los costos a ser
incurridos segln el contrato. A causa de los impactos del COVID-19, los costos inevitables de satisfacer las obligaciones segln el contrato
pueden satisfacer los beneficios que se espera sean recibidos, resultando en un contrato oneroso. El IAS 37 Provisiones, pasivos contingentes y
activos contingentes requiere el reconocimiento de una provisién con relaciéon a un contrato oneroso.

Ejemplos de contratos por los cuales puede ser requerida una provision por contrato oneroso incluyen:

e Ingresos ordinarios provenientes de contratos con clientes que contienen sanciones por entrega tardia o no-entrega;

e Costos incrementados de cumplimiento de un contrato con cliente debidos, por ejemplo, al reemplazo de personal que esta infectado,
sujeto a cuarentena o de otra manera restringido a viajar; o tener que comprar materias primas alternativas a un precio mas alto debido

a problemas de la cadena de suministro; y

. Contratos de arrendamiento antes de la fecha del comienzo.
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La provision reconocida por un contrato oneroso debe reflejar al menos el costo neto de salir del contrato, i.e. el mas bajo de:
e  Elcosto de cumplir el contrato; y
e  Cualquier compensacién o sanciones que surjan de la falla en cumplir el contrato.

Sin embargo, cuando estan involucrados activos dedicados a un contrato, una provisién separada es reconocida solo después que cualquier
pérdida por deterioro haya sido reconocida con relacién a esos activos.

Al determinar el menor costo neto de salir del contrato, la entidad debe prestar atencién a los términos del contrato que le permitan a la
entidad terminar el contrato sin incurrir en sanciones en ciertas circunstancias extraordinarias (“fuerza mayor”). Si el contrato incluye tal
determinacién de fuerza mayor que pueda ser promulgada por la pandemia del COVID-19, puede ser que el contrato no sea oneroso porque
la entidad puede evitar cualesquiera obligaciones adicionales.

No se deben reconocer provisiones con relacién a:

e Sanciones por falla con relacién a los términos de un contrato de ingresos ordinarios, tal como sancién por entrega tardia que es
incurrida si los bienes no son suministrados para una fecha de entrega especificada. Tales sanciones son contabilizadas segun el IFRS
15, porque hace parte de la consideracién variable que afecta los ingresos ordinarios, de manera que no estan dentro del alcance del
IAS 37. Aun si la sancién ya fue originada, cualquier pasivo asociado seria contabilizado segun el IFRS 15, y no como una provisién segin
el IAS 37 (Vea Consideracién variable en los ingresos ordinarios provenientes de contratos con clientes). Sin embargo, si el contrato, en
su conjunto, se vuelve oneroso como resultado de la cldusula de sancioén, la provisiéon debe ser reconocida por cualquier pérdida que se
espere resulte.

e Arrendamientos (diferentes a arrendamientos de corto plazo y arrendamientos de activos de valor bajo contabilizados de acuerdo con el
paragrafo 6 del IFRS 16 Arrendamientos) que se vuelvan onerosos luego de su fecha de comienzo: esos arrendamientos son tratados
aplicando los requerimientos generales del IFRS 16. Por ejemplo, la entidad determinara y reconocera cualquier deterioro de activos de
ROU aplicando el IAS 36. Sin embargo, una provisién de contrato oneroso puede necesitar que sea reconocida por los componentes de
no-arrendamiento que sean contabilizados por separado.

e  Pérdidas operacionales futuras: El IAS 37 establece dos prohibiciones al reconocimiento de provisiones por pérdidas operacionales
futuras:
- Una prohibicién general, con base en que no hay obligacién presente y por lo tanto no hay pasivo (si bien la expectativa de pérdidas
operacionales futuras puede sefialar la necesidad de probar si activos han sido deteriorados).
- Una prohibicién especifica con relacion a pérdidas operacionales futuras hasta la fecha de la reestructuracion (una vez mas, con
base en que no hay obligacién presente, a menos que las pérdidas se relacionen con un contrato oneroso).

Recuperaciones de seguros

Las entidades que incurran en pérdidas derivadas de la pandemia del COVID-19 pueden tener derecho a recuperaciones de seguros. Por
ejemplo, pérdidas asociadas con reclamos médicos incrementados, deterioro del activo, o litigio del accionista pueden ser consideradas
pérdidas aseguradas por muchas entidades. Ademas, las entidades pueden tener un seguro de interrupcién del negocio que proporcione
cobertura por utilidades perdidas debido a una suspensién de sus obligaciones. También puede ser el caso que una entidad con una
obligacién presente busque reembolso de parte o de todo el desembolso de otra parte, por ejemplo, via un contrato de seguro acordado
para cubrir un riesgo, una clausula de indemnizacion contenida en un contrato o una garantia proporcionada por un proveedor.

La base que subyace al reconocimiento de un reembolso es que cualquier activo que surja es separado de la obligacién relacionada.
Consistente con los requerimientos del IAS 37 sobre activos contingentes, tal reembolso debe ser reconocido solo cuando sea virtualmente
cierto que sera recibido si la entidad liquida la obligacion.

Observe que es la existencia del activo de reembolso la que tiene que ser virtualmente cierta, mas que su cantidad. La entidad puede estar
virtualmente cierta de que tiene seguro para cubrir una provision particular, pero puede no estar cierta de la cantidad precisa que seria
recibida del asegurador. Provisto que el rango de recuperaciones posibles es tal que la entidad pueda llegar a un estimado confiable, podra
reconocer esto como un activo, incluso si la cantidad ultima recibida pueda ser diferente.

Sin embargo, la conclusion de que la potencial recuperacion del seguro es virtualmente cierta involucrara juicio importante y se debe basar
en todos los hechos y circunstancias relevantes. En la determinacion de si se satisface el umbral para el reconocimiento de un activo de
reembolso, la entidad muy probablemente, entre otros factores, necesitara entender la solvencia del asegurador y haber tenido suficiente
didlogo y experiencia histérica con el asegurador en relacién con el tipo de reclamo en cuestién para valorar la probabilidad del pago. Otros
desafios potenciales que la entidad puede encontrar cuando evalla si una pérdida es considerada recuperable mediante seguro incluyen,
pero no estan limitados a, (1) la necesidad de considerar si las pérdidas que se derivan de una pandemia estan especificamente excluidas
como un evento cubierto; (2) la extensién de la cobertura y los limites, incluyendo multiples niveles de seguros provenientes de diferentes
aseguradores; y (3) la extension, si la hay, en la cual el asegurador dispute la cobertura. También puede ser necesaria la consulta con el
consejero legal.
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Cuando un activo de reembolso es reconocido, su presentacion es tal y como sigue:

e En el estado de posicién financiera, un activo separado es reconocido (el cual no puede exceder la cantidad de la provision).
e Enutilidad o pérdida, la cantidad neta puede ser presentada, siendo el costo anticipado de la obligacion menos el reembolso.

Contratos de arrendamiento
Como resultado de la pandemia del COVID-19, ciertas entidades estan experimentando trafico del consumidor significativamente reducido

en los almacenes minoristas y en las areas de compras, o cierres indefinidos debidos a medidas de cuarentena y otras directivas del
gobierno.

Deterioros de activos de derecho de uso [right-of use (ROU)] podrian ocurrir como resultado de cierres de negocios, disrupciéon de la cadena
de suministro, u otras consecuencias de la pandemia que negativamente afecten los flujos de efectivo futuros que se espere sean derivados
del uso del activo subyacente. Los activos de ROU medidos aplicando el modelo del costo son llevados al costo menos depreciacion
acumuladay cualesquiera pérdidas por deterioro (y a justados por la remedicién del pasivo de arrendamiento). El deterioro es valorado
aplicando los requerimientos contenidos en el IAS 36 arriba discutidos.

Los arrendatarios en algunos mercados afectados estan recibiendo rebajas de alquiler u otros incentivos econémicos.

En general, el tratamiento contable para las concesiones de arrendamiento dependera de si (1) el arrendatario tuvo derecho al alivio
econdmico (i.e. el acuerdo contractual o las leyes jurisdiccionales proporcionan un derecho de forzoso cumplimiento) o (2) el alivio fue dado
o negociado fuera del acuerdo original. En la determinacién de si el arrendamiento contenia un derecho a alivio, la entidad debe considerar
las determinaciones contractuales que gobiernan la ocurrencia de eventos extraordinarios (e.g. una clausula de fuerza mayor o
determinacién similar). Dependiendo de la complejidad del acuerdo y de la estructura legal en la jurisdiccion aplicable, la entidad puede
necesitar asistencia del consejero legal.

El alivio econémico que fue dado o negociado fuera del acuerdo original muy probablemente representa una modificacion del
arrendamiento, caso en el cual el arrendatario aplica los requerimientos contenidos en el IFRS 16:44-46 y el arrendador aplica los
requerimientos contenidos en el IFRS 16:79-80 si el arrendamiento que esté siendo modificado es un arrendamiento financiero y en el IFRS
16:88 si es un arrendamiento operacional.

Para el arrendatario, esto significa que, si el alivio econémico afecta solo los pagos de arrendamiento, pero no cambia el alcance del
arrendamiento (i.e. no hay cambio en los activos arrendados o en la duracién del término de arrendamiento), el pasivo de arrendamiento
seria remedido mediante descontar los pagos de arrendamiento revisados usando una tasa de descuento revisada, y el correspondiente
ajuste se haria al activo de derecho de uso.

Las medidas de estimulo econdmico puestas en funcionamiento para abordar las consecuencias financieras de la pandemia del COVID-19
han llevado a un entorno de tasas de interés mas bajas a través de muchas jurisdicciones, lo cual puede resultar en que mayores pasivos por
arrendamiento tengan que ser reconocidos luego de las modificaciones del arrendamiento. El impacto de la disminucién en la tasa de
descuento sera particularmente pronunciado para quienes en la transicién hacia el IFRS 16 adoptaron el enfoque retrospectivo pleno. Las
actuales condiciones econdmicas es probable que lleven a la necesidad de probar por deterioro el activo de ROU y ademas puedan resultar
en una pérdida por deterioro.

Ademas, los desafios operacionales de potencialmente revisar una multitud de arrendamientos a través de muchas jurisdicciones con
diferentes concesiones y alivios no deben ser subestimados.

Si el arrendatario tuvo derecho al alivio econdmico a causa de derechos ya sea contractuales o legales, el alivio seria tratado como alquiler
variable (i.e., alquiler variable negativo) en el periodo incurrido. El arrendatario entonces reconoceria en utilidad o pérdida los pagos de
arrendamiento variables cuando se resuelva la variabilidad o condicionalidad asociada.

La anterior discusion aborda el alivio recibido de un arrendador (ya sea contractualmente o mediante negociacién). En algunas jurisdicciones,
alivio de inquilino es proporcionado por los gobiernos como subsidios en apoyo a la economia. Si el arrendatario recibe el alivio
directamente el gobierno, el alivio de inquilino es contabilizado como subvencion del gobierno aplicando el IAS 20 Contabilidad para
subvenciones del gobierno y revelacidn de la ayuda del gobierno. Si el alivio del gobierno es proporcionado al arrendador, quien luego lo
traslada al arrendatario, se necesita valoracién cuidadosa para establecer si el arrendador estd actuando como un agente y el alivio al
arrendatario es una subvencion del gobierno o si el alivio para el arrendatario es proporcionado por el arrendador y por lo tanto es una
modificacion del arrendamiento.
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Consolidacién
La pandemia del COVID-19 puede dar origen a transacciones o eventos especificos que podrian cambiar los derechos de gobierno que la
entidad que reporta tiene sobre otras entidades legales y por consiguiente afectar las conclusiones de contabilidad para la consolidacion.

En particular, acuerdos de préstamo comUnmente otorgaran al prestamista derechos que pueden ser ejercidos en el evento de que el
prestatario viole un acuerdo de pago de préstamo y/o incumpla en los pagos debidos segun el acuerdo de préstamo (e.g. el derecho a
embargar un activo proporcionado por un prestatario como colateral). Frecuentemente, tales derechos son considerados como ‘derechos de
proteccion’y, en consecuencia, no se considera que le dan al prestamista poder sobre y en consecuencia control de) el prestatario. Sin
embargo, en algunas circunstancias, los derechos no son solo de proteccién y pueden darle al prestamista poder sobre el prestatario en la
ocurrencia de una violacién o un incumplimiento.

Cuando los derechos del prestamista seglin un acuerdo de préstamo son de forzoso cumplimiento a partir de incumplimiento o violacién de
un acuerdo de pago de préstamo por parte del prestatario, en algunas circunstancias el prestamista habra obtenido el control del
prestatario. En la determinacion de si ha obtenido poder sobre el prestatario que incumple en un préstamo o viola un convenio, el
prestamista debe considerar:

e Silos derechos del prestamista son considerados de naturaleza protectora tanto antes como después del incumplimiento o violacién y
por lo tanto no le dan al prestamista poder sobre el prestatario;

e  Silos derechos del prestamista han sido enmendados como resultado del incumplimiento o violacion para darle al prestamista poder
sobre el prestatario; o

e Silos términos del acuerdo de préstamo originalmente fueron disefiados para darle poder en el evento de incumplimiento o violacién.

Cuando los derechos le dan al prestamista poder sobre el prestatario en el evento de incumplimiento o violacion, si los otros dos elementos
de control existen (i.e. la exposicién o derechos a retornos variables y la capacidad para usar el poder para afectar los retornos del
inversionista), el prestamista tiene control sobre esa entidad.

Planes de beneficio definido
La importante incertidumbre econémica asociada con la pandemia del COVID-19 afectara la medicién de las obligaciones de beneficio
definido y de los activos del plan.

EI IAS 19 Beneficios para empleados requiere que la entidad determine el valor presente de las obligaciones de beneficio definido y el valor
razonable de los activos del plan al final de cada periodo de presentacion de reporte. Fomenta que la entidad involucre un actuario
profesionalmente calificado en la medicién de las obligaciones.

Las consideraciones de la entidad relacionadas con la medicion del valor razonable de los activos financieros y no-financieros también
aplican a la medicion de los activos del plan segln el IAS 19. Los planes de pensién pueden tener cantidades importantes de activos que no
tienen un mercado activo, tales como inversiones en fondos de cobertura, productos estructurados, y activos inmobiliarios que pueden
volverse mas iliquidos, haciendo mas compleja su valuacién. Determinar apropiadamente el valor razonable de tales activos es importante
en la determinacién de la condicién financiera del plan de beneficio definido.

Pagos basados-en-acciones

Algunos negocios pueden cesar operaciones u operar con capacidad reducida como resultado de los impactos del COVID-19, lo cual podria
afectar la probabilidad de las condiciones de consolidacion de la concesién para los pagos basados-en-acciones con condiciones de
desempefio a ser satisfechas. El IFRS 2 Pago basado-en-acciones requiere que las entidades reconozcan el gasto de compensacion para el
acuerdo de pago basado-en-acciones con una condicién de desempefio en las situaciones en que el resultado de la condicién de desempefio
sea probable. Por ejemplo, si una recompensa contiene una condiciéon de desempefio que afecta la consolidacién de la concesion (tal como
una recompensa que consolida la consolidacién si se consolida el crecimiento en la utilidad) y no es probable que la condicién de desempefio
sera satisfecha, cualquier gasto de compensacién previamente reconocido debe ser reversado.

Ademas, las entidades pueden decidir modificar los términos o condiciones de una recompensa liquidada-en-patrimonio, por ejemplo, un
cambio en la medida basada-en-el-valor-razonable, condiciones de consolidacién de la concesioén, o clasificacion de la recompensa. Como
resultado de la modificacion, las entidades pueden necesitar reconocer gasto adicional de compensacion por cualquier valor incremental
proporcionado (si la modificacién incrementa el valor razonable de las recompensas o recompensas adicionales son otorgadas), o ajustar la
probabilidad de que las recompensas consolidaran la concesién en la medicién del gasto de compensacion (si las condiciones de
consolidacién de la concesién son cambiadas de una manera benéfica para los empleados).
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Otros beneficios para empleados (incluyendo beneficios de terminacién)

Las entidades pueden estar considerando (o implementando) planes de reestructuracion para mitigar sus exposiciones asociadas con
consecuencias imprevistas de la pandemia del COVID-19. Las acciones inmediatas pueden incluir medidas para reducir su fuerza de trabajo
mediante despidos temporales de empleados. Ademas, las entidades pueden estar forzadas a considerar subsiguientes acciones de
reestructuracion en la medida en que informacién esté disponible sobre los efectos de largo plazo que la pandemia tenga en las operaciones
de la entidad. Ademads, en ciertas jurisdicciones, los gobiernos pueden facilitar programas para aliviar algunos o todos esos costos (para
detalle adicional vea abajo la discusién de la Ayuda del gobierno). En la determinacién de cémo contabilizar esas medidas, las entidades
tienen que comenzar mediante identificar la naturaleza y las caracteristicas de cada acciéon propuesta que esté siendo considerada porque
pueda afectar la oportunidad del reconocimiento de los beneficios proporcionados a los empleados:

Bono de estancia - Algunas entidades pueden ofrecer bonos especiales a los empleados como recompensa porque ellos trabajen en esas
condiciones dificiles. Los pagos de esos bonos pueden ser contingentes de que los empleados continlen prestando servicios hasta una
fecha cierta. En tales circunstancias, el plan crea una instruccién constructiva cuando el empleado presta el servicio que incrementa la
cantidad a ser pagada si permanece en servicio hasta el final de ese periodo especificado. El hecho de que algunos empleados puedan
retirarse sin recibir los pagos ofrecidos segun los planes del bono se refleja en la medicién de la obligacién. No es apropiado diferir el
reconocimiento de la obligacién hasta que el empleado complete el periodo de derecho.

Continuacién de salario, suspensién temporal de empleo - Algunas entidades pueden ofrecer continuar compensando al empleado aun
cuando no estén trabajando activamente durante el periodo de suspensién, manteniendo el derecho a pedir a los empleados regresar
al trabajo cuando sea necesario y preservando a los empleados de tomar trabajo en otro lugar durante el periodo de suspension.
Cuando la entidad usa un acuerdo de suspensién temporal de esta naturaleza en orden a reducir sus costos de empleo durante
periodos de actividad reducida, los costos de la suspension temporal deben ser clasificados como un beneficio de corto plazo similar a
una ausencia pagada (e.g., pago de festivo o de licencia). Las ausencias pagadas de corto plazo solo dan origen a un pasivo cuando se
estén acumulando, tal y como se discute en el IAS 19:13 y 18. Este no es el caso en las circunstancias que se describe, dado que los
empleados solo tienen derecho a recibir los pagos cuando la suspension ocurre y por la extension en que la suspensién dure. La entidad
tiene la discrecion de pedirle a algunos o a todos sus empleados que regresen a trabajar cuando las condiciones lo permitirdn y revertir
a los acuerdos y remuneracién normales de trabajo. Por consiguiente, en esas circunstancias, los costos de suspensién deben ser
reconocidos durante el periodo de suspensién y no deben ser causados al principio. Observe que, en las circunstancias que se
describen, los pagos no deben ser clasificados como beneficios de terminacién; son pagados en intercambio por suspensién del empleo
de los empleados, mas que en intercambio por terminacion del empleo de los empleados (tal como estaria requerido segun la definicion
de beneficios de terminacién contenida en el IAS 19:8).

Beneficios de terminacion - Si los beneficios son proporcionados por la entidad como resultado de terminacion del empleo, la entidad

debe reconocer su obligacion al comienzo de ya sea la fecha cuando ya no puede retirar la oferta de esos beneficios o la fecha cuando

reconoce los costos por una reestructuracion que esté dentro del alcance del IAS 37 e involucra el pago de esos beneficios de

terminacion. El IAS 19 proporciona orientacion adicional para establecer la fecha cuando la entidad ya no puede retirar la oferta. En

particular, el IAS 19:167 especifica que cuando los beneficios de terminacion son por pagar como resultado de la decision de la entidad

para terminar el empleo de un empleado, la entidad ya no puede retirar la oferta cuando la entidad haya comunicado a los empleados

afectados en plan satisfaciendo todos los criterios siguientes:

- Las acciones requeridas para completar el plan sefialan que es improbable que se hardn cambios importantes al plan;

- El planidentifica el nUmero de empleados cuyo empleo va a ser terminado, sus clasificaciones de trabajo o funciones y sus
ubicaciones (pero el plan no necesita identificar cada empleado individual) y |la fecha esperada para completarlo; y

- El plan establece con suficiente detalle los beneficios de terminacién que los empleados recibirdn, de manera que los empleados
puedan determinar el tipo y la cantidad de los beneficios que recibirdn cuando su empleo sea terminado.

Los requerimientos de medicidn para los beneficios de terminacién son determinados de acuerdo con su naturaleza. De acuerdo con ello, tal
y como se sefiala en el IAS 19:169, la entidad debe medir los beneficios de terminacién tal y como sigue:

20

Si los beneficios de terminacién son un mejoramiento a beneficios posteriores al empleo, los requerimientos del IAS 19 para los
beneficios posteriores al empleo deben ser aplicados; de otra manera

Si los beneficios de terminacion se esperan sean liquidados por completo antes de 12 meses después del final del periodo anual de
presentacién de reporte en el cual el beneficio de terminacién sea reconocido, se deben aplicar los requerimientos del IAS 19 para los
beneficios de empleados de corto plazo; y

Si los beneficios de terminacién no se esperan sean liquidados por completo antes de 12 meses después del final del periodo de
presentacién de reporte, se deben aplicar los requerimientos del IAS 19 para los beneficios de empleados de largo plazo.
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Inversiones extranjeras intra-grupo de largo plazo

El pardgrafo 32 del IAS 21 Efectos de las variaciones en las tasas de cambio proporciona una excepcion que permite que las ganancias y
pérdidas en ciertos elementos en moneda extranjera intra-grupo, de una naturaleza de inversién de largo plazo, sean reconocidos en otros
ingresos comprensivos, en lugar de ser reconocidos en utilidad o pérdida. Para que un elemento califique como una inversién de largo plazo,
la entidad tiene que ser capaz de afirmar que “la liquidacién ni esta planeada ni es probable que ocurra en el futuro previsible.” La entidad
que haya caracterizado un elemento intra-grupo como parte de su inversién neta en la entidad puede necesitar revalorar si esa designacion
todavia es apropiada en el entorno econémico actual. Por ejemplo, una entidad que planea realizar reestructuracién a causa de la pandemia
del COVID-19 puede necesitar revalorar si ciertos préstamos inter-compafiia que previamente habia sido determinado son de “naturaleza de
largo plazo” deben continuar siendo contabilizados como tales si los préstamos ahora podrian ser liquidados en el “futuro previsible” en
conexion con el plan de reestructuracion.

Ayuda del gobierno

En respuesta a la pandemia del COVID-19, los gobiernos en muchas jurisdicciones estan considerando, o han implementado, legislacién para
ayudar a las entidades que estén experimentando dificultad financiera derivada de la pandemia. Tal asistencia puede ser en la forma de
créditos tributarios basados-en-ingresos que dependan de los ingresos gravables u otras formas de alivio que no dependan de los ingresos
gravables (e.g. créditos tributarios a ndmina, alivio de inquilinos, y otros subsidios similares).

EI IAS 20 tiene una exencién de alcance amplio que comprende la “ayuda del gobierno que es proporcionada a una entidad en la forma de
beneficios que estén disponibles en la determinacién de los ingresos gravables o que estén determinados o limitados con base en pasivo por
impuesto a los ingresos.” Adicionalmente, el IAS 2 Impuestos a los ingresos excluye de su alcance las subvenciones del gobierno y los créditos
tributarios de inversién. Por consiguiente, el primer paso en la contabilidad para las diversas medidas ofrecidas por un gobierno es la
determinacién de si deben ser contabilizadas mediante la aplicacion del IAS 20 o del IAS 12.

Algunos programas de alivio claramente estaran dentro del alcance del IAS 20 porque son calculados y distribuidos a la entidad sin ningin
vinculo con los ingresos gravables (este puede ser el caso de subsidios otorgados con relacién a salarios de empleados en suspension
temporal). Otros programas de alivio pueden estar claramente dentro del alcance del IAS 12, por ejemplo, aplazamiento de pagos de
impuestos a los ingresos o cambios temporales en la tarifa de impuestos a los ingresos aplicable a la entidad.

Cuando un gobierno proporciona apoyo a una entidad mediante crédito tributario de inversion, es materia de juicio segun el IAS 8 Politicas de
contabilidad, cambios en estimados de contabilidad y errores determinar el tratamiento de contabilidad mds apropiado. Puede ser apropiado
hacer analogia del IAS 12 o del IAS 20. En general, si se adopta un enfoque similar al IAS 12, un crédito sera reconocido en utilidad o pérdida
como parte del gasto/ingreso por impuestos a los ingresos, y el activo relacionado en el estado de posicién financiera, cuando la entidad
satisface los criterios para recibir el crédito (y la medida del gobierno estd sustantivamente promulgada). Si la sustancia del acuerdo se
considera que esta mas cercana a una subvencién del gobierno, y el enfoque del IAS 20 es adoptado, el crédito sera reconocido en utilidad o
pérdida durante los periodos necesarios para que coincida con el beneficio del crédito con los costos para los cuales se tiene la intencion
compensar.

El apoyo del gobierno también puede ser proporcionado como préstamos perdonables o préstamos con interés bajo. Un préstamo
perdonable del gobierno, para el cual el gobierno ha emprendido renunciar al reembolso segln ciertas condiciones prescritas, es tratado
como una subvencién del gobierno cuando haya seguridad razonable de que la entidad dara satisfaccién a los términos para perdonar el
préstamo. El beneficio de un préstamo del gobierno a una tasa de interés por debajo-del-mercado también es tratado como una subvencién
del gobierno. El préstamo es reconocido y medido de acuerdo con el IFRS 9. El beneficio de la tasa de interés por debajo-del-mercado es
medido como la diferencia entre el valor inicial en libros del préstamo determinado de acuerdo con el IFRS 9y los producidos recibidos. Este
beneficio es contabilizado de acuerdo con los principios generales del IAS 20. La entidad esta requerida a considerar las condiciones y
obligaciones que hayan sido, o tengan que ser, satisfechas cuando identifique los costos para los cuales el beneficio del préstamo se tiene la
intencién compense.

El efecto de una subvencién del gobierno dentro del alcance del IAS 20 es reconocido cuando, y solo cuando, haya seguridad razonable de
que la entidad cumplira con las conexiones anexas a él y que la subvencion sera recibida. Una subvencion relacionada con ingresos (e.g.

reembolso de costos e empleo) es reconocida como parte de utilidad o pérdida ya sea, como una eleccion de politica de contabilidad:

e  Porseparado o seglin un encabezado general tal como ‘otros ingresos’; o
e  Como deduccion en el reporte del gasto relacionado.
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Una subvencién relacionada con la adquisiciéon de un activo es reconocida en el estado de posicién financiera ya sea, como una eleccién de
politica de contabilidad:

e Reconociendo la subvencién como ingresos diferidos, la cual es reconocida en utilidad o pérdida sobre una base sistematica durante la
vida util del activo; o

e Deduciendo la subvencién al calcular el valor en libros del activo, caso en el cual la subvencién es reconocida en utilidad o pérdida
durante la vida de un activo depreciable por medio de un gasto por depreciacioén reducido.

La entidad que se ha beneficiado de asistencia del gobierno necesitara considerar los requerimientos de revelacién contenidos en el IAS 20.
En particular, debe revelar la naturaleza y extensién de las subvenciones del gobierno reconocidas y proporcionar un indicador de la otra
forma de ayuda del gobierno de la cual se haya beneficiado. Cualesquiera condiciones no-cumplidas y otras contingencias anexas a la
asistencia del gobierno también deben ser reveladas.

Impuestos a los ingresos

Las entidades deben considerar codmo las preocupaciones de rentabilidad, liquidez, y deterioro que podrian resultar de los impactos del
COVID-19 también pueden afectar su contabilidad de los impuestos a los ingresos segln el IAS 12. Por ejemplo, una reduccion en los
ingresos del periodo actual o la actual incurrencia de pérdidas, unida a una reduccién en ingresos proyectados o un pronéstico de pérdidas
futuras, podria resultar en una revaloracién de si es probable que algunos o todos los activos tributarios diferidos de la entidad puedan ser
recuperados. Tales valoraciones seran particularmente desafiantes en situaciones en las actuales los cambios en la rentabilidad futura y
proyectada actualmente resultan en, o se espera que resulten en, pérdidas acumuladas y la entidad no haya tenido historia de ganancias
estables antes de los impactos del COVID-19. Si ganancias declinantes o deterioros generan pérdidas, las entidades también necesitan
evaluar si hay suficientes ingresos del caracter apropiado para realizar plenamente el activo tributario diferido relacionado.

La tarifa y la base tributaria usadas para calcular los saldos del impuesto diferido deben reflejar la manera como la entidad espera, al final
del periodo de presentacion de reporte, recuperar el activo o liquidar el pasivo. De acuerdo con ello, las entidades necesitaran considerar si
las estrategias consideradas para abordar los desafios derivados de la pandemia del COVID-19 tienen un efecto en el reconocimientoy la
medicién de las cantidades del impuesto diferido. Este puede ser el caso, por ejemplo, si la entidad planea vender un activo para mejorar la
liquidez y las consecuencias tributarias de la venta del activo son diferentes de las resultantes de usar el activo en las operaciones (la
intencion original de la entidad).

Las consecuencias que en el impuesto diferido tienen los ajustes a los valores en libros de activos y pasivos (por ejemplo, como resultado de
pérdidas por deterioro o disminuciones en el valor del superavit de pensién) también necesitaran ser consideradas.

Tal y como es permitido por el IAS 12, la entidad puede no haber reconocido pasivos tributarios diferidos por las diferencias temporales
gravables asociadas con subsidiarias, sucursales y asociadas, e intereses en acuerdos conjuntos, porque controla la oportunidad de la
reversa de la diferencia temporal y hasta ahora ha sido probable que la diferencia temporal no sera reversada en el futuro previsible.
Inversamente, puede haber reconocido activos tributarios diferidos por diferencias temporales deducibles asociadas con tales inversiones
porque era probable que la diferencia temporal se reversaria en el futuro (y era probable que el activo tributario diferido podria ser
recuperado). Puede ser apropiado reconsiderar esas condiciones si hay un cambio en la intencién con relacién a la repatriacién de ganancias
no-distribuidas de una entidad donde se invierte, para ayudar en problemas de liquidez.

El alivio tributario y los créditos que se determinen estan dentro del alcance del IAS 12 deben ser reflejados en el reconocimientoy la
medicién de cantidades de impuestos solo cuando la medida tributaria esté sustantivamente promulgada. La valoracién de si una medida
esta sustantivamente promulgada depende de los procesos legislativos locales relevantes. Cuando la entidad esta incierta de si dara
satisfaccién a las condiciones para ser elegible para una medida tributaria sustancialmente promulgada, debe aplicar los requerimientos de
la IFRIC 23 Incertidumbre sobre tratamientos de impuestos a los ingresos. Si la entidad concluye que no es probable que la autoridad tributaria
aceptara su tratamiento tributario, la entidad debe reflejar el efecto de la incertidumbre en la determinacién de los saldos tributarios
relacionados.

Otras posiciones tributarias inciertas también pueden surgir como resultado de las consecuencias que en la entidad tenga el COVID-19. Este
puede ser el caso para las posiciones tributarias relacionadas con acuerdos de precios de transferencia, donde estudios de referencia
previamente preparados para apoyar la politica pueden ya no ser validos. De nuevo aqui, aplicarian los requerimientos de la IFRIC 23.

Algunas jurisdicciones establecen si una entidad esta sujeta a tributacién en una jurisdiccién con base en la residencia, a menudo
determinado por una prueba de “administracién y control central,” la cual es determinada con base en factores tales como asistencia fisica a
reuniones de junta. Las restricciones a viajes pueden requerir que las entidades consideren si han satisfecho todos los requerimientos para
estar sujetas (o no estar sujetas) a tributacién en una jurisdiccién.
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Violacién de acuerdos de pago

Condiciones comerciales inestables y déficits de los flujos de efectivo en las regiones afectadas pueden incrementar el riesgo de que las
entidades violen acuerdos de pago financieros. Las entidades deben considerar como la violacién de un acuerdo de pago de préstamo puede
afectar la oportunidad del reembolso del préstamo relacionado y de otros pasivos (e.g. se vuelve reembolsable a la demanda y como ello
afecta la clasificacion de los pasivos relacionados a la fecha de presentacién de reporte.

Si la violacién ocurre en, o antes de, la fecha de presentacién de reporte y la violacién le proporciona al prestamista el derecho a demandar el
reembolso dentro de 12 meses después de la fecha de presentacion de reporte, el pasivo debe ser clasificado como corriente en los estados
financieros de la entidad en ausencia de cualesquiera acuerdos hechos antes de la fecha de presentacion de reporte que le den a la entidad
el derecho a diferir el pago mas alld de 12 meses después de la fecha de presentacion de reporte.

En contraste, la violacion de acuerdos de pago de préstamos después de la fecha de presentacién de reporte es un evento de no-ajuste que
debe ser reflejado en los estados financieros de la entidad si la informacién es material (incluyendo el estado de las discusiones con los
prestamistas para abordar la violacién, si es aplicable). Una violacion después de la fecha de presentacion de reporte podria crear
incertidumbre que genere duda sustancial acerca de la capacidad de la entidad para continuar como empresa en marcha.

Reportes financieros intermedios

Las entidades que preparen sus reportes financieros intermedios aplicando el IAS 34 Informacién financiera intermedia estan requeridas a
aplicar las mismas politicas de contabilidad que seran aplicables en sus préximos estados financieros. Todas las areas discutidas en esta
publicacién necesitaran ser consideradas cuando se preparen reportes financieros intermedios aplicando el IAS 34.

Empresa en marcha

Los requerimientos de empresa en marcha que se establecen en el IAS 1:26 y 26 aplican a los reportes financieros intermedios. Por
consiguiente, la administracién necesitara considerar la extensién en la cual la disrupcién de las operaciones como resultado de la pandemia
del COVID-19y cualesquiera otros eventos o circunstancias que afecten la entidad dan origen a incertidumbres materiales que generen duda
importante sobre la capacidad de la entidad para continuar como empresa en marcha por un periodo de al menos 12 meses a partir del final
del periodo intermedio de presentacién de reportes.

Al hacer esta valoracién, la administracién necesitara tener en cuenta toda la informacion disponible hasta la fecha de autorizacion del
reporte financiero intermedio.

Los requerimientos de revelacién que se discuten en la seccién separada ‘Empresa en marcha’ de esta publicacion también aplican a los
reportes financieros intermedios. De acuerdo con ello, la entidad necesitara considerar si informacién nueva o actualizada esta requerida en
los reportes financieros intermedios.

Reconocimiento y medicién

Los principios para el reconocimiento de activos, pasivos, ingresos y gastos para periodos intermedios son los mismos que para los estados
financieros anuales. El IAS 34:41 requiere que los procedimientos de medicion usados en los reportes financieros intermedios produzcan
informacién que sea confiable, con toda la informacién financiera relevante siendo apropiadamente revelada. De acuerdo con ello, los
desafios que se describen en otro lugar en esta publicacién, por ejemplo, la oportunidad del reconocimiento de provisiones onerosas y
acuerdos especiales de beneficios para empleados o medicion de la cantidad recuperable de activos no-financieros y de las reservas por
pérdidas de crédito esperadas en activos financieros necesitaran ser abordados de la misma manera en los reportes financieros intermedios.
El IAS 34 no obstante reconoce que, si bien estimados razonables a menudo son usado para los reportes financieros tanto anuales como
intermedios, los reportes financieros intermedios generalmente requerirdn un mayor uso de métodos de estimacién que los reportes
financieros anuales.

Otro principio contenido en el IAS 34 es que la frecuencia de la presentacién de reportes de la entidad (anual, medio afio o trimestral) no
debe afectar la medicidon de sus resultados anuales. La notable excepcion a este principio es el reconocimiento de pérdidas por deterioro en
plusvalia, tal y como es abordado en la IFRIC 10 Informacién financiera intermedia y deterioro. La entidad debe aplicar la misma prueba por
deterioro, los mismos criterios de reconocimiento y reversa, en una fecha intermedia que aplicaria al final de su afio financiero. Tal y como
esta explicado en la IFRIC 10, si la prueba por deterioro es realizada en un periodo intermedio y resulta en el castigo de la plusvalia, la
pérdida por deterioro tiene que ser reconocida en el reporte financiero intermedio y esta pérdida por deterioro no puede ser reversada en
un periodo subsiguiente. Este es el caso aun si las materias mejoran en un subsiguiente periodo intermedio o para el final del afo financiero
de la entidad de manera que, si la prueba fue realizada en la tltima fecha, la pérdida por deterioro en la plusvalia puede ser mas baja o
puede no existir.
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Los ejemplos ilustrativos que acompafian al IAS 34 ayudan a entender la aplicacién de los principios generales de reconocimiento y medicién.

En particular, el IAS 34:B9 aclara que el costo de pension para un periodo intermedio es calculado sobre una base de afio-hasta-la-fecha
mediante el uso de la tasa del costo de pensién determinada actuarialmente al final del afio financiero anterior, ajustada por las
fluctuaciones importantes del mercado desde ese momento y por eventos Unicos importantes, tales como enmiendas, recortes y
liquidaciones del plan. Esto es especialmente relevante considerando las fluctuaciones importantes en los precios del mercado observados
desde el comienzo de la pandemia del COVID-19.

Los requerimientos para reconocer los costos generales fijos no-asignados, en utilidad o pérdida del periodo en el cual son incurridos en el
caso de reduccién anormal de niveles de produccién (vea “Valuacién de inventarios”) sera de particular importancia para las entidades que
enfrenten cierres de plantas o demanda mas baja en un periodo intermedio.

Finalmente, los requerimientos del IAS 10 abordados en ‘Eventos ocurridos después del final del periodo de presentacién de reporte’
también son aplicables a periodos intermedios. Si bien el impacto de la pandemia del COVID-19 puede haber afectado el reconocimiento y la
medicién de elementos contenidos en el reporte financiero intermedio de una entidad, esto no significa que todos los eventos ocurridos
después de la fecha de presentacién de reporte intermedia sean eventos de ajuste. Cada evento importante debe ser valorado para
determinar si proporciona evidencia de condiciones que existian al final del periodo intermedio de presentacion de reporte o si refleja un
cambio en las condiciones ocurridas después del final del periodo intermedio de presentacion de reporte.

Contabilidad para los impuestos a los ingresos

Consistente con el principio basico de que los mismos principios de reconocimiento y medicién de contabilidad deben ser aplicados en un
reporte financiero intermedio son los aplicados en los siguientes estados financieros anuales, el gasto por impuestos a los ingresos del
periodo intermedio es causado usando la tarifa tributaria que seria aplicable a las ganancias anuales totales esperadas, i.e. la tarifa de los
impuestos a los ingresos efectiva anual promedio estimada aplicable a los ingresos antes-de-impuestos del periodo intermedio.

En la extension en que sea practicable, la tarifa de los impuestos a los ingresos efectiva anual promedio estimada es determinada para cada
jurisdiccion tributaria y aplicada individualmente al impuesto a los ingresos antes-de-impuestos del periodo intermedio de cada jurisdiccion.
El mismo principio aplica cuando diferentes tarifas de impuestos a los ingresos aplican a diferentes categorias de ingresos. como resultado
de las incertidumbres surgidas por la pandemia del COVID-19, las entidades pueden enfrentar dificultades en la realizacién del célculo del
impuesto intermedio con tal nivel de precision. Si este es el caso, a las entidades se les permite usar el promedio ponderado de las tarifas a
través de las jurisdicciones o a través de categorias de ingresos, si ello es una aproximacién razonable del efecto de usar tarifas mas
especificas.

Como las entidades hacen ajustes a los ingresos proyectados para reflejar el impacto del COVID-19 en sus operaciones y en sus expectativas
del periodo de recuperacién, esos ajustes necesitaran ser factorizados en la tarifa tributaria anual estimada de la entidad para propésitos de
presentacion de reportes intermedios segun el IAS 34. Ademas, como las compafiias ponen en funcionamiento medidas para responder a los
desafios del entorno de negocios volatil e incierto, esos estimados de los flujos de efectivo es probable que sean revisados mas
frecuentemente y con esas cantidades causadas para el gasto por impuesto a los ingresos en un periodo intermedio también pueden
necesitar ser ajustadas en un periodo intermedio subsiguiente si el cambia el estimado de la tarifa anual de impuestos a los ingresos. la tarifa
de impuestos a los ingresos anual promedio estimada seria re-estimada sobre una base de afio-hasta-la-fecha.

Los criterios contenidos en el IAS 12 para dar soporte al reconocimiento de activos tributarios diferidos son aplicados al final de cada periodo
intermedio y, solo si se satisfacen, el beneficio de una pérdida tributaria del periodo actual puede ser reflejado en el calculo de la tarifa del
impuesto a los ingresos efectiva anual promedio estimada. De manera similar a los desafios abordados en la seccion Impuestos a los
ingresos de este documento, las necesidades necesitan ser consistentes en sus supuestos hechos alrededor del impacto del COVID-19 en los
flujos de efectivo futuros y en su capacidad para generar utilidades gravables.

Tal y como se observé en ‘Impuestos a los ingresos’, el cambio esperado en las tarifas tributarias o en las leyes tributarias, tal como el alivio
tributario relacionado con COVID-19 que esta siendo introducido por muchos gobiernos, no debe ser anticipado y solo ser3 reflejado en el
estimado de la tarifa del impuesto a los ingresos efectiva anual una vez que los cambios hayan sido promulgados o sustantivamente
promulgados. Sin embargo, los créditos tributarios que se relacionen con un evento Unico no se mezclan en la tarifa tributaria anual efectiva
y en lugar de ello son reconocidos al calcular el gasto por impuestos a los ingresos en el periodo intermedio en el cual ocurre ese evento. Las
entidades necesitaran considerar la naturaleza de las medidas de alivio tributario del COVID-19 para valorar si su efecto debe ser incluido en
la tarifa tributaria efectiva anual o si su efecto debe ser reconocido en un periodo intermedio especifico (por ejemplo, si un crédito tributario
es en relaciéon con un costo importante incurrido en el periodo intermedio).
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Si bien los ejemplos ilustrativos que acompafian al IAS 34 son Utiles para entender cémo medir el gasto intermedio por impuesto a los
ingresos, una serie de areas no estan abordadas de manera clara, incluyendo:

e  Eventos Unicos no-gravables o eventos Unicos que sean gravables en un periodo futuro;

e Activo tributario diferido previamente reconocido que ya no se espere sea recuperable;

e Cambio en tarifa tributaria que tiene un efecto en un saldo tributario diferido llevado adelante o que surge durante el periodo
intermedio, pero que no se espera sea reversado sino hasta en el siguiente afio financiero; y

Para cada uno de ellos, las entidades pueden adoptar cualquiera de los siguientes como una eleccion de politica de contabilidad a ser
aplicada consistentemente:

. Reconocer el efecto de la transaccion en la tarifa tributaria efectiva en el periodo del evento; o
e Aplicar una tarifa tributaria constante a través del afio, de manera que el efecto de la transaccién sea reconocido uniformemente en el
periodo anual.

Revelaciones

El objetivo general del IAS 34 es que el reporte financiero intermedio debe proporcionar una explicacién y una actualizacion de la
informacién relevante incluida en el estado financiero anual. Los eventos y transacciones importantes resultantes de la pandemia del COVID-
19 que pueden requerir revelacién incluyen:

e  (Castigo de inventarios al valor realizable neto.

e Reconocimiento de una pérdida por el deterioro de activos financieros, propiedad, planta y equipo, activos de derecho-de-uso, activos
intangibles, activos de contrato, u otros activos.

e Disposicion de propiedad, planta y equipo.

e  Cambios en el valor razonable de propiedades para inversion.

e Cambios en las circunstancias de negocio o econdémicas que afecten el valor razonable de activos financieros y pasivos financieros de la
entidad (independiente de si estdn reconocidos a valor razonable o a costo amortizado).

e  Cualquier incumplimiento o violacién de un acuerdo de préstamo que no haya sido remediado en, o antes de, el final del periodo de
presentacién de reporte intermedio.

e  Cambios en la clasificacién de activos financieros como resultado de un cambio en el propésito o en el uso de esos activos.

e  Costos de terminacién de empleado

e  Reconocimiento de contratos onerosos

e Cambio en pasivos o activos contingentes.

Ademads, el IAS 34:16A requiere las revelaciones de informacion especifica, incluyendo:

e Naturalezay cantidad de cambios en estimados de cantidades previamente reportadas.

e Naturalezay cambio de elementos que afecten activos, pasivos, patrimonio, ingresos netos o flujos de efectivo que sean inusuales a
causa de su naturaleza, tamafio o incidencia.

e  Emisiones, recompras y reembolsos de deuda y valores.

e  Eventos ocurridos después del periodo intermedio que no hayan sido reflejados en los estados financieros del periodo intermedio.

e  Efectos de cambios en la composicién de la entidad durante el periodo intermedio, incluyendo pérdida del control de subsidiarias,
reestructuracion y operaciones descontinuadas.

e Informacién especifica acerca del valor razonable de instrumentos financieros requerida por el IFRS 13 Medicién del valor razonable y el
IFRS 7.

Ademas de esos elementos especificos de informacién arriba listados, las entidades necesitaran considerar cualesquiera revelaciones
adicionales que se puedan necesitar para satisfacer el objetivo general de revelacién establecido arriba, lo cual en el entorno actual volatil e
incierto puede requerir revelacion adicional de cualesquiera impactos importantes que surjan como resultado de los eventos ocurridos
después del final del periodo intermedio de presentacion de reporte.
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Utilidades por distribuir

Las entidades que operen en jurisdicciones donde las utilidades por distribuir sean establecidas con base en periodos determinados de
acuerdo con los estandares IFRS, necesitaran considerar cémo el efecto de la pandemia del COVID-19 en sus estados financieros puede
afectar su capacidad para declarar dividendos.

La Deloitte Accounting Research Tool (DART) es una biblioteca comprensiva en linea de literatura de contabilidad y revelaciones
financieras. IGAAP on DART permite el acceso a todos los estdndares IFRS, vinculando a y desde:

e  Manuales iGAAP con autoridad de Deloitte, actualizados, que proporcionan orientacién para la presentacion de reportes segun los
estandares IFRS; y

e  Estados financieros modelo para entidades que reportan segun los estdndares IFRS.
Para solicitar una suscripcién a DART, haga clic agui para comenzar el proceso de solicitud y seleccionar el paquete de iGAAP.

Para mas informacién acerca de DART, incluyendo precios de los paquetes de suscripcién, haga clic agui.
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